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机票花样经透 价格天差地别
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! ! ! !信用卡之外!

我很少谈机票和酒
店" 这不是没有道
理的! 机票和酒店
各自都是一门大学
问!随便拎出一项!

都比信用卡复杂得
多# 我花了大概三
年时间! 基本学通
了信用卡" 以我的
中人之资! 再练成
$机加酒% 的神功!

大概还要五年吧&

朱绩崧

发现便宜机票尽早下手抢

! ! ! !“机加酒”其实是旅游业的一个术语，
和“自由行”紧密相关。我原本是个很不爱
动的人，虽说学过点英语，吃的也是这行
饭，但年过而立，!"#"年初才第一次出国
旅行：柬埔寨。
那次是和朋友们一起去的。临行很犹

豫，觉得没有旅行社，就在这样“使绝国”，
而且是印象中的贫弱之境，会不会有麻烦
啊？事实证明，能说点英语，真的是走遍天

下都不怕。那次的机票是朋友提前预订
的，上海航空的红眼航班：浦东到金边。回
程是 $%天后的河内到浦东。来回含税、机
场建设费一共才 &'""多。这 $%天，每人
总共花费 $万出头（含机票、酒店）。怎么
样？很划算吧。

所以，买机票，第一条原则就是有便
宜的，尽早下手。但便宜不是没道理，坏处
是往往不能退改签，万一去不了，钱也就

打水漂了。担心行程会频繁变化，也别比
来比去了，敲定哪家公司，就买全价经济
舱吧———对我这种月薪五千的高校教师
而言，那是相当昂贵的了。
当然，有些航空公司，价格再诱人，也

别考虑了。譬如那种两次飞到前苏联领空
被击落的，一次飞到美国机场撞了防波堤
翻个跟头的；飞到不知道哪里去，成为千
古谜团的……

! ! ! !第二条原则呢，就是货比三家。还是
说那年的柬越之行吧，我们从浦东飞金
边，从金边坐好几个小时的“湄公速运”到
吴哥窟附近的城市暹粒，爬完了大大小小
各种浮屠，就坐飞机到胡志明市。在越南
境内，还飞了一次，是从中部的古都顺化
到北边的首都河内。这张票，我们是在胡
志明市买的。三九天，顶着 ("摄氏度的烈
日炙烤，我们在开满旅行社的一条马路上
挨家挨户查问价格———我非常惊奇，居然
家家都有店员会说英语。问了好多家，都
是五六百万盾的价格（当时的汇率是 $美
元约合 $)"""越南盾），来到最后一家，竟
然只报一百多万盾。我们简直不敢相信自
己的耳朵，以为这位奥黛美女英语发音有
问题，掏出纸笔，和她核对了两遍，才开始
考虑买不买。为什么还要考虑呢？因为在
越南，我们不知道如何做“客票验真”，国
内现在是有网站的，民航局：*++,-..///0

12210345016.7#.819:;.，输入行程单号或电
子客票号，立刻有结果出来。因为实在热
昏了，不高兴再问别家，当场决定付现金
买下———当时，我还是信用卡白痴，根本
不晓得在越南该刷什么卡。越航的飞机特
别漂亮，机身湖蓝色，配淡金色的莲花，空
姐也都是一身白色奥黛，可是机上什么吃
喝都没有，也不提供石油……
今天，要货比三家，足不出户，就能搞

定。首先，我把有些选项排除掉，譬如“艺
龙”“携程”这类代理商，同样的票，它们与
航空公司网站、手机直销的票相比，价格
总要高几十块。所以，除非信用卡和代理
商搞活动，我根本不看。然后，去航空公司
网站查，但网站的票和手机平台买的，可
能不一样。最近去福州大学演讲，同行者
都是近两千的票，我则 %#<元统统搞定，
这票就是在东航手机 =>> 上买的。这
=>>设计得很幼稚，幸亏还没糟糕到不能

卖票。买东航，每次我还会看一下“内网”，
这内网要从我们单位复旦大学的系统进
去，因为复旦和东航是战略合作伙伴，会
卖点折上折。但比起手机 =>>，好像“折上
折”没啥吸引力了。至于电话订票，我试过
几次，后来也不询价了，因为太贵。
这里我要说一次被宰的经历：同一家

网站，同一种票，价格不同。因为选择的语
言不一样。这家网站是美联航。我想当然
地默认了美元结算，!?<<多美元，钱也付
了。朋友看到票价，嘲唧唧地说我好土豪，
居然坐头等舱去美国。我说这经济舱啊。
他就很好奇，为什么经济舱都这么贵，一
般来说，#)<<美元左右就可以拿下了啊。
他就当场查给我看，@)<<多元人民币！一
模一样，只是因为我们选择的结算货币不
同。我是第一次买往返美国的机票，这次
选择性错误可让我亏吃大了———付人民
币，银联还有优惠！

! ! ! !比较价格，不仅是一家公司的各种销售渠道比
较，更多时候要在几家公司之间比较。变量一下子增大，
对吧？所以，如果是一伙人出行，每个人负责盯一家公
司好了，开个微信群，时时通报最新资讯，适时下手。
这样的比较，也要考虑到服务质量的差异。譬

如，同样是上海飞伦敦，东航直航要 )'<<元，而国泰
在香港转机要 )(<<元的话，我会选后者。国际航班，
服务非常要紧，你愿意十几个人盯着一台节目不知
所云的电视看，还是每人一个屏幕，电影、音乐、游戏
随你玩，饿了自己跑去小厨房拿点进口的黄油饼干
啃啃（英文叫 32AABC:，这术语我还不知道该怎么翻
译），空姐空少会英语，会粤语，会日语，全部跪式服
务？当然，你可以说一次起降的风险小于二次起降，
这是你考虑的变量。而我在购票的那一刹那，早把生
死置之度外，或者说，置于中国银行无限卡承诺的那
!<<<万航空意外险的度内了啊。
服务好出名的，是新加坡航空，基本都比别家贵

出 '<D以上，是不是物有所值，就要自己判断了。我
的标准是：飞行在 &小时以内的，就东航吧。人家总
部在阿拉大魔都，我“东方万里行”里程也积到四五
万了。不给电视，我看云好了，云也看不到，至少有空
姐和英语错误不太多的航空杂志。这点，我真的是有
发言权的。有一次去香港，飞深圳，准备坐大巴过去。
结果飞机出故障，罗盘坏了，让我们乘客等了四个小
时，然后发现修不好，就调了另一架来，改了登机口。
我去了趟厕所，发现大家全跑了，就剩地勤负责的大
叔手里拿着一叠登机牌。“喏，最后一张头等舱！多包
涵吧！”他这么一说，我也没啥好抱怨了。可是，飞飞
才两个多小时啊，吃西餐锅碗瓢盆这么叮当一响，就
要降落了。享受得太短暂啦！当时，我深情地望着窗
外的浮云，是多么希望飞机调头，直扑伦敦，让我去
特拉法尔加广场喂喂鸽子呀……这大概算是购买机
票的第三条原则了吧：综合考虑信价比，不能只买最
便宜的。
有些外国城市，必须转机才能到。一个叫天巡的

网站（///0+E268F6016）能帮你瞬间查到各种组合的
价格。但要注意，很多票是有价无市的，点进去，发现
卖完了。这只能做个参考。

最后，要重提旧话，那就是航空里程和信用卡。
积累哪家的里程，刷什么样的信用卡有更高额的保
险和更多的积分，也是需要周密考虑的。有时，航空
公司会促销里程，你可以买半价里程，囤着，看准时
机去买不太打折的机票，等于半价。有时，万事达等
信用卡组织会推出“头等舱、商务舱买一赠一”的活
动，多人出行，值得推荐。
关于买机票的话题，这里说的还是一些皮毛常

识而已。怎么样，是不是变量很多呢？我一个人搞定
的时候，都是要开 G81BA的。没办法，上海中学毕业
生，数学不用会憋屈死的。我们的数学课，给我幼小
心灵烙下的印记就是一切合理合法的利益，必须通
过数学手段，达成最大化的理想境界……
扯远了。机票就唠叨到这里。下次再谈谈我更陌

生的酒店吧。

! ! ! !在老凤祥型材礼品配套有限公司的办公
室里，魏浩正伏案看着设计图样。脱下一副眼
镜，换上另一副，一连换了三副眼镜才停当。“做
这一行，眼睛都熬坏了。”他报以赧然的微笑。
魏浩是老凤祥模具中心的负责人，也是老

凤祥铸模技术的继承者和传承人。经他之手铸
的模具，可说成千上万。而很少为人所知的是，他
的一身好技艺，正是传承自他的父亲、生前同在
老凤祥任职的资深技术能手魏文通。

拜师父亲学艺
说起魏文通，老凤祥型材礼品配套公司几

乎人人皆知。“他可是有名的四大才子之一，不
仅技术好，文笔也好。”公司总经理杨建明这样
介绍。老魏曾担任技术科长，擅长制作模具和
机械制造。

从小耳濡目染，魏浩觉得珠宝、礼品设计
很好看，也爱上了这一行。小学毕业后，他进入

老凤祥工业中学学习，&年后“出师”，进了型
材厂。开头几年，做的是其他工种，后来父亲希
望他跟自己学习，继承铸模技术。“爸爸痴迷铸
模，他觉得所有产业都需要模具，这项技术永
远不会淘汰。”于是，魏浩跟着学了起来。自己
做机床车床、工具凿子，很快就成了骨干。这一
干，就是 &<多年。

铸模有成就感
魏浩说，在这个行当里，铸模的专业性要

求比较高，师傅不仅要精通雕塑、绘画，对模具
材料的特性和热处理技术也要非常了解，“硬
度是关键，有些材料一冲压就会爆掉。”而铸模
也很有成就感，做模具是一个再创造的过程，
要有领悟力、理解力。“比如阴阳模的转换要用
得娴熟，像头发丝，在阳模里凿非常费时，但一
转换成阴模，只要划一根线就行了。”

其中，最考验功力的是以前很流行的方戒，

模具开得好还是坏，对方戒成品的影响很大。戒
面是方形的，但开模具是要做成弧形，四个顶点
不仅要翘起来，还要一样高。只有这样的形状，成
品方戒翻转过来后，戒面才能“煞煞平”。

传承中有发展
在魏浩的抽屉里，有几个圆盒，里面插满

了上百根自己制作的凿子。顶端形状各不相
同，有龙头龙尾，有鳞片线条，有心形，有祥云，
有数字。“我们和大件组很相似，也时常要用凿
子凿花。他们是抬压成形，我们是模坯成形。”
说着，魏浩又拿出几个铁皮盒子，里面摆满了
他制作的模具，戒指、镯头、木鱼铃等等，精致
小巧，令人惊艳。
这些凿子，是父亲那个年代手工铸模的印

记。如今，父亲已经作古，他留下的铸模技艺却
还在传承中创新发展。车间里有几台庞然大
物，其中一台是 #@@?年引进的立体雕模铣床，
一台是 #@@@年从意大利购入的三维电脑雕刻
机。然而在内心，魏浩还是热爱手工铸模技艺。
“电脑机器雕刻的东西，很精细、规范，但缺乏
灵气。”魏浩说，“可惜，现在的年轻人肯学习手
工技艺的越来越少了。” 辛矣

老凤祥的铸模技术（一）
———子承父业的故事

"

考虑信价比不能只看便宜
#

! 魏浩在进行铸模


