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! ! ! !今年 !月 !"日，#$$%&'宣布以
"(亿美元的价格收购 )'*+（智能家
居领域的创业公司），这一重磅炸弹
刚引爆不久，就引发了对于 #$$%&'

如此大手笔收购究竟值不值得、用
意何在的诸多揣测。比起争论
#$$%&'此举的心机，这一收购倒是
让所有人都看到硬件智能化被开启
的不远未来。
智能硬件，到底是创业者的蓝

海还是陷阱？近日，在中欧国际商学
院创业点将台智能硬件专场上，曾
主导投资 ,-无线的金牌投资人高
翔与中欧创业学教授龚焱一起对话
三位创业者：墨迹天气金犁、./0'1/
"23徐灏以及庆科科技王永虹。

天气应用
种下!空气果"

墨迹天气的创始人金犁带着他
们的“空气果”来了。据介绍，“空气
果”是一款基于提供用户室内环境
检测报告需求的智能设备，准确、智
能、操作简便是它的特点。
“智能硬件是一个时间点选择

的问题。”金犁说。作为一个移动互

联网的创业公司，如果等到市场成
熟，很多公司已拿到投资，再去做就
已经晚了；但是如果过早地踏入这
个领域，就像塞班时代的墨迹天气，
就可能会面临低价贱卖的问题，没
法熬到市场成熟的那天。
金犁觉得，墨迹天气做智能硬

件的时机目前已经成熟。装配精密
如钟表的“空气果”，可以检测
45(67、二氧化碳、温湿度和噪音，
通过云端与空气净化器、空调、加湿
器、除湿器连接，一旦检测到环境有
问题，经云端传递到家里的智能设
备并自动开启工作。比如家里
45(67浓度过高，空气净化器就会
收到“空气果”通过云端传递的信息
并自动开启，一直工作到空气质量
达到良好或优秀。
最近墨迹天气还推出了“空气

果”的室外版，可以挂到室外去监测
小范围的环境情况，包括 45(67、温
湿度和气压，使每一个使用者都成
为小小气象站。

./0'1/"23创始人徐灏也带来
了他们与 8$9:公司合作的镜头，该
镜头像素达到 -;33万，直接在智能

手机上挂进这个镜头，通过 ./0'1!

/"23的 <44就可以拍摄出更好的画
面。徐灏也谈到，目前 ./0'1/"23在
智能硬件设备领域正尝试新的研发。

用户痛点
是研发关键

“我家有五六个智能遥控器，效
果各异，但全部闲置了，摆在客厅乱
七八糟。”跟诸多智能硬件发烧友一
样，高榕资本创始合伙人高翔也热
衷于购买各种新产品回来“尝鲜”，
但他渐渐意识到，这些硬件对自己
而言，“玩具”功能大于实用。
除了国外大腕如 #$$%&'、苹果

纷纷朝着智能硬件方向走，国内许
多互联网企业也没闲着。今 =月的
百度智能硬件峰会上就有大批智
能硬件展出，7 月 7 日腾讯发布了
他们的智能硬件产品“路宝盒子”。
几乎所有互联网企业都预见到了未
来智能硬件的广阔市场，提前抢占
入口。
高翔认为，目前智能硬件还处

于一个自娱自乐的阶段，往后还将
经历泡沫期、成熟期和上市，而实现

从自娱自乐阶段到泡沫期的跨越，
关键在找到用户痛点。“相当于一帮
人在一起玩，最后发现有一个东西
可能引起用户注意，这是资本出动
的时候；有用户用过觉得很需要，就
会有更多的用户加进来，最后把这
个市场真正烘托起来，养成用户的
习惯，智能硬件就会变成一个日常
的东西。”高翔说，“目前还有很多的
智能硬件没有真正找到用户的痛
点。”他透露，去年公布消息拿到投
资的智能硬件厂商仅六七十家，而
其中大部分为天使投资跟 < 轮投
资，数额都不大。
庆科科技创始人王永虹对此也

认为，无论产品功能有多强大多智
能、价格有多亲民，如果用户不需要
它，还是不会去买它，所以归根结底
商品还是要回归它的使用价值，服
务于用户的需求。

互联网企业
有望占主导

王永虹同时觉得，互联网企业
将主导智能硬件，不过在 >'?"63

的时代，入口成为过去式，智能硬件

的机会将在出口。他建议，在智能硬
件的发展进程里，应该尽快建立相
配套的设备端和云端安全体系，而
这套体系的标准要靠我们自己来
做，不能由苹果、#$$%&'这样的企业
来主导。
徐灏认为，在未来智能硬件领

域内，竞争力不会来自于互联网巨
头，而是来自于民间创业者以及快
速转型的传统企业。互联网企业没
法涉及方方面面，尤其是传统领域，
因此智能硬件给传统企业提供了很
大的机会。
比如，加了>@A@后的水壶除了

远程控制自动烧水外，还可以精确
设定水温，做到一烧好就可冲泡，解
决的是一批奶爸们冲奶粉的需求。
钢琴、电饭煲、空调、豆浆机……所
有传统设备都可以通过加装嵌入式
>@A@模块实现智能升级。“未来生
活中所有的小设备都需要网络，可
以交互的智能化。任何人，任何物，
任何时间，任何地点，永远在线，随
时互动，这才是未来真正的互联
网。”王永虹说。
本报记者 叶薇 实习生 吴晓雯

智能硬件，蓝海还是陷阱？
三名创业者论战未来机遇

关于何时何事将成智能硬件
元年引爆契机、争夺游戏中究竟
是大玩家胜出还是小玩家逆袭的
争论焦点，中欧国际工商学院创
业学教授龚焱分享了他的看
法———

智能硬件行业基点临近，
我们正在无限靠近这个点。过
去这段时间会有很多自娱自乐
的成份，在这个无限靠近的过
程中，涌现了成千上万家从事
智能硬件探索的公司，但绝大
部分都不会站到最后。

智能硬件引爆的关键点不
是在技术本身，而是在用户痛点
的挖掘上。用户并不会关心硬件
本身到底有多智能，而是带有智
能的产品能不能帮用户解决痛
点，能不能解决以前非智能硬件
无法提供的服务。

未来医疗行业存在较多用
户痛点待挖掘。未来需要有一个
全套的植入解决方案，替代原有
冰冷复杂的健康检查程序，用户
不用去医院就可以每天监测身
体的各项指标。
在特定领域内如医疗、军事

方面的智能硬件，国内与国外差
距较大，而消费电子领域，国内与
国外基本持平甚至反超。决定智
能硬件的硬件本身精度的是前
端，在智能医疗上的差距是由传
感器的差距造成，归到根本是由
国内外底层医疗技术水平的差距
引起。

吴晓雯 叶薇

探路!"#

创投领域，多了一个新鲜词
“B(5”。简单说，它是线下实体店C线
上电商C移动端的全渠道发展模式，借
用移动互联工具更好地融合线上线
下。“BD5”模式是“BDB”的升级版。
家居建材行业进入移动互联时

代。为为网上周末推出 BD5战略，
通过建配龙建材家居商场（$EE&@9'）
C为为网网上综合商城（$9&@9'）C移
动端应用（0$?@&'）三种平台的有机
结合，给商家打通销售通路。为为网

相关负责人表示，全渠道战略的突
破口就是 3D5，它可以实现全渠道
的互通和共存，不存在平台的准入
门槛，可以让多方合作共赢。

专家认为，BD5是移动互联网
时代的产物，以前做电商，只要关注
4.端用户，将其进行有效转化就可
以了，但是现在，你要做到既关注 4.

端用户，也要关注线下用户向移动端
的引流，然后再想怎么转化。

理财搜索
创业团队、在线金融搜索平台

融 "23近日推出理财搜索服务。用
户可以根据自身资金灵活度、资金
额度和风险承受程度，对理财产品

进行搜索比价。
从做贷款融资产品的在线搜索

起家，融 "23去年 F月获得红杉资
本 G轮融资。目前，在融 "23平台
上，除了信贷搜索，还可以浏览各家
银行的信用卡信息、申办信用卡及
申请信用卡贷款。

融 "23联合创始人、.HB叶大
清表示，经过短短两年的发展，融
"23业务线已经从信贷和信用卡搜
索延伸到理财搜索。在平台上，网贷
投资有 -万多款产品随时在线，每
天更新 (3家网贷平台总共约 (333

款左右的产品；互联网理财则有 7,

款；银行理财有各家银行开放给公
众购买的共计 ;333多款产品，并且

每天新增 (33多款产品。
“互联网理财、银行理财目前还

没有专门做信息归集和查询比较的
平台，融 "23理财搜索正好弥补了
这一市场空间。”

拼脸应用
去年 -(月底就发布的脸萌，一

直不温不火，却在最近迎来爆发式增
长，在朋友圈、微博引起刷屏现象。
脸萌是一种拼脸应用，通过五官

元素拼接，用户可以快速创造自己的
漫画形象，然后分享到社交平台。前
辈 G@+*+1@I*曾经制造过传奇，曾在发
布两个月时间内就登上全球 =3多个
国家的<II 8+$1'榜首。脸萌基本上
是照搬了 G@+*+1@I*的方式，不同的是
采用萌系画风。
脸萌团队仅 ,名员工，如今爆

红，遭到风投追捧，不过业内人士分
析，这样一款产品商业模式八字还
没一撇，被捧杀是大概率事件。

本报记者 叶薇 采访整理

智能医疗
想象空间大

中欧工商学院创
业学教授龚焱———

网购建材实现O2M
理财搜索市场空间大

! 智能硬件将渗透到生活的方方面面


