
! ! ! 中国人寿上海市分公司第八届客户节日
前在世纪公园开幕。今年是该公司生活关爱
服务品牌推出的第一年，为传递健康生活理

念，除组织受邀前来的国寿客户环湖健步走；
由新成立的“防癌先锋队”向公众普及防癌知
识外，还向上海市志愿者协会捐赠了保险，为
在沪注册的近 !"#万名志愿者免费提供每人
最高保额 $#万元的保险保障。 谈璎

! ! !本周，渣打银行在内地正式推出信用卡业
务，面向中高端商旅型、消费型客户，首发“渣
打真逸”和“渣打臻程”两套信用卡。
“渣打真逸”卡提供两岸三地的国际化商

户优惠平台，以及加速积分累计和网购积
分。“渣打臻程”卡除提供“渣打真逸”系列
项下的所有权益，还包括从启程到候机、接机
及抵达酒店的全程专属权益，并创新全程多
重保障，包括由保险公司提供的挂失前 %$小
时线上线下盗刷保障。 谈璎

金融便利店“您下班，我营业”
上海农商银行建设家门口社区银行

!"#$ %银
! ! ! !最近，社区银行的概念被炒得很热。
真正的社区银行应该是什么样子的？&年
时间里，已经开出 !#&家的上海农商银行
金融便利店会给你一个满意的答案。

$#!#年 "月，上海农商银行在徐汇区
天平街道开立了第一家金融便利店，成为
全国首创的将人工服务延时到晚上 $!时
的社区银行。金融便利店本着“您下班，我
营业”的服务理念，对社区银行进行了有
益的探索和创新：网点舒适度优于普通银
行网点，柜面办理业务等候时间短，金融
产品更贴近社区居民需求，营业时间能兼
顾上班族和退休老人，业务范围基本涵盖
了社区居民的需求，为社区尽职做好金融知
识的普及等。具备这些特质的金融便利店一
经推出，便迅速为广大社区居民所接受。

金融便利店的特点是将人工服务时
间延长，店内自助机具 $'小时开通，方便
客户办理自助业务，柜面的人工服务时间
每年 '(!!月份延长至晚上 $!时，!$月(

次年 &月份延长至晚上 $#时。营业期间，
不管是白天还是晚上，柜面工作人员都可
为客户办理各种传统业务，如现金存取款、
理财或基金的购买、存单折挂失、个人网银
开户、贷款受理、业务咨询服务等。金融便
利店的业务范围涵盖了现金服务、个人贷
款、个人理财、电子银行服务、小微企业金
融服务、社区金融宣传等六大平台，涉及各
类产品 )#多项，并能提供公交卡充值、电
影票网上购买、飞机票预订、澳大利亚预开
账户等各种贴近社区居民衣食住行的智能
服务，充分满足社区居民、小企业日常金融
服务和投资理财需求。
金融便利店还将社区共建作为履行社

会责任和自身发展的基石，开展反假币、防
金融诈骗、金融基础知识等宣传活动，参与
社区纳凉晚会、扶贫帮困等社会公益活动，
共组织了 )&#场大型社区宣传，参与的社
区居民达 $*"万多人次。社区居民亲切地
称金融便利店是“家门口的银行”。

尚侬

! ! ! !! 误区一! 买了重大疾病险"

所有的大病都可以保#

保险业中对“重大疾病”有明确
的界定。现在各大保险公司的重大
疾病种类均以中国保险行业协会颁
布的《重大疾病保险的疾病定义使
用规范》为基础，在《规范》包括的
$"种重大疾病外，各家公司会自行
增加一些病种，一般在 &#种以上。

这些重大疾病具有两大特点+

一是病情严重，会在较长一段时间

内严重影响患者及其家庭的正常工
作和生活；二是治疗花费大，复杂的
药物或手术治疗需要支付昂贵的医
疗费用。比如：恶性肿瘤（癌症）、急
性心肌梗塞、脑中风后遗症、重大器
官移植术或造血干细胞移植术、冠
状动脉搭桥术、终末期肾病（慢性肾
功能衰竭尿毒症期）等。可见，重大
疾病险的本质作用是为了防止因病
致贫、因病返贫现象的出现。

! 误区二!重疾险产品所保病

种越多越好#

是不是保障的疾病种类越多越
好，性价比也越高呢？

《重大疾病保险的疾病定义使
用规范》中列明的 $"种重大疾病，
是在统计数据基础上筛选出的最常
见的重大疾病种类。增加一些疾病
种类，扩大了保障范围，相应的保费
也会增加。不妨更多关注重疾产品
的功能和服务，比如有“二次赔付”

或“三次赔付”等功能更加实用。
! 误区三!现在不差钱"保费一次

全交完#

通常，专家不建议一次性把保
费全交完。原因是：交费年限需根据
自己的年龄和收入水平来设定。相
比一次性缴清，购买同样的重疾保
额，缴费年限越长，如 !#年、$#年、
&#年等，每年的保费会低很多，缴
费压力小。而且，在漫长的缴费期
内，考虑到通货膨胀和收入实力增
长等因素，期缴形式更经济。同时，
重疾保障的等待期一般为投保后的
,#天或 !)#天，等待期后保障就开
始生效，如果在缴费期间内不幸罹
患重疾，则缴费可以停止，同样可以
获得保险赔偿。这时，相应付出的总
保费也会比一次缴清要少。

! 误区四! 重疾保额 !"万元

不够"#"万元又太贵#

年轻人有保险意识，但是收入

有限，不知重疾保额该怎么买。
重疾险的种类很多，有消费型、

保费返还型、保额递增返还型、多重
保障返还型等，每个人可根据自己
的工作性质、风险高低、收入水平等
方面综合考虑。可以分阶段进行购
买。保险保障不是一朝买了就一劳
永逸，而要伴随不同的人生阶段和
风险变化做出调整。

! 误区五!买重疾"给孩子先买#

可怜天下父母心，希望一切好
的都给予子女。但一些经济条件有
限的家庭，家长给孩子买了充足的
保险，自己反而舍不得买。这种情况
往往会事与愿违。专家指出这是错
误的做法，家长是经济支柱，也是子
女保单的保费来源。如果不幸发生
意外，丧失缴费能力，那么不仅家庭
的经济无以为继，子女的保障也无
从谈起。
本报记者 谈璎 通讯员 赵莹

重疾险，期缴其实更经济
! ! ! !成家立业! 第一次为家庭买保

险!多数人选的是重大疾病险"但是!

买重疾险前要搞清楚哪些细节问题!

以便获得理想的保障# 本周!中德安

联的保险专家皮嘉佳就重疾险投保

中的一些理解误区进行了解读"
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! ! ! !第四届“华侨银行（中国）春
天论坛”日前成功在沪举行。中国
改革基金会会长、国民经济研究
所所长樊纲和中欧陆家嘴国际金
融研究院执行副院长、上海数字
化与互联网金融研究中心副主任
刘胜军各自就当前宏观形势和热
点经济问题发表演讲。上海市金
融办主任郑杨出席论坛并致辞。
据透露，华侨银行于今年 '月宣
布向永亨银行提出有条件的自愿
全面收购要约，将进一步扩展大
中华地区业务。 鲁雁南

! ! ! !银联商务“天天富”互联网金
融服务平台上的 -.# 业务日渐
成为小微商家资金流转“加速
器”。今年前 "个月，其合作商户
已达 &%##多户，日均交易金额超
过 !###万元。
“天天富”-.#可实现刷卡交

易资金当日入账，比传统收单模
式快了整整一天。根据近 &个月
的 /01交易流水数据，商户能获
得日均交易流水 !!#2的最高额
度。通过银联商务的网上服务系
统（3445+66777*839:;<=>?8@=6<9>(
7AB6）可随时查询和下载对账单；
每笔交易资金到账时，还会收到
短信提醒。

凭借对 /01 交易流水数据
的利用，小微商户还可在线申请
“天天富”/01贷以及“天天富”联
名信用卡等融资产品。

鲁雁南

渣打推人民币信用卡

国寿启动客户节

" 上海市银行同业公会提示!关注实际到账日!保障资金流动性 绍波 画

华侨银行
“春天论坛”成功举行

T+0助小微商户
提高资金周转效率

我之前买的理财

产品今天到期"

可以去取钱了$

哎" 钱怎么还没有到账"会

不会搞错啦#

我的这款理

财产品今天

到期"为啥账

上没钱呢#

您别着急"理

财产品的到

期日不等于

到账日$

理财产品到期后" 由于资金清

算需要时间" 会出现到账日晚

于到期日的现象$ 所以要关注

资金实际到账日" 确保要用钱

的时候可以拿得到$


