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需求持续增加 风险仍然存在

海外置业看重品牌+服务
———专访澳中集团董事局主席金凯平
国内购房者的海外置业需求正在持续增加，与此同时，有业内人士强调，海外置业同样存在风险，其不仅包括房子的问题，还有政策、市场等因素。对

于身处国内、不具备海外身份的置业者而言，拿钱到国外买房并不简单，也并非所有区域的房子都有投资价值。对此，澳中集团董事局主席金凯平先生在接
受本报专访时表示，目前国内购房者在澳大利亚的置业需求越来越多样化，选择更好的服务，更值得信任的品牌开发商是满足海外置业需求的关键。
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需求呈多样化趋势
一位来自上海的女性购房者在两年多的

时间内，在澳中连续买了三套房子。连金凯平
都问她，为什么买这么多？这位女士说，澳大利
亚的蓝天白云打动了她。她花了 %"万澳元买
在海边的物业，包括 &""平方米的建筑和 '""

平方米的土地，可以看到 ()*全景，还可以看
见大海。
目前中国人到澳大利亚买房的热情持续

高涨。与前几年相比，早期人们是因为移民在
澳大利亚买房，之后是留学生家长为孩子买
房，而现在置业者进行资产国际配置的趋势
明显。另外，还有一批为养老做准备的购房
者。留学、投资、养老、度假成为目前国人在澳
大利亚置业的主流。
对于多数想要涉足海外房产市场的投资

者而言，澳大利亚市场近年来稳定的表现无
疑吸引着他们的目光。
就在 $"+'年，中国和澳大利亚正式签署

了中澳自由贸易协定，莱坊相关分析人士表
示,“中澳自由贸易协定的签署对于澳大利亚
物业市场是极大的利好，中国对澳大利亚的
投资将迅猛增长。”
金凯平也认为，虽然目前需求在增加，但

国内购房者在澳大利亚置业还只是刚刚开
始，未来需求还会增长。

选择值得信赖的品牌
即使越来越多的人到澳大利亚置业，但到

底怎么去买？如何去买？找不到让自己放心的、
安全的渠道是海外置业最大的问题之一。澳中
集团成为很多人在澳大利亚置业的选择。
在金凯平的讲述中，一对父子、一套房子

变五十六套房子的故事令人印象深刻。那是

一对来自苏州的父子，$""%年小董申请移民
澳大利亚，其父董老先生建议儿子去墨尔本，
购买澳中房产。父亲说他看了金凯平的《澳洲
梦》一书，还进行了面对面的咨询，确定澳中
集团和金凯平是值得信赖的。父亲对儿子说，
他一生的经验，告诉自己一件事，选择任何东
西，其实就是选人。

从将信将疑的小董踏上澳大利亚的土地
开始，澳中集团工作人员就事无巨细地提供服
务，行程接送、协助办理入学……却未收取任
何费用。小董感慨，澳中做得比说得还好。随后
四年，董家、董家的亲戚、朋友又购买了澳中五
十五套房产。
事实上，澳中集团创始人金凯平的经历

可谓传奇。+%%-年他以 ''"万澳元买入澳洲
总工会大楼，创造了澳洲房地产界的一个奇
迹。如今金凯平创办的澳中集团涉足房地产、
中医诊所、旅游、传媒等领域。
金凯平自信地说：“我们开发的项目都在

当地人为主的居住区域，且很有发展潜力。”
从 $"".年开始至今，澳中已经吸引了

+"""多位国内购房者，近 /"#客户是被其好
口碑吸引而来。据透露，目前选择澳中的上
海、南京置业者占到市场需求的半壁江山。

置业墨尔本的“浦东新区”
对于在澳大利亚买什么样的物业，金凯

平直言，买别墅更有投资价值。
澳大利亚实行土地私有，公寓是多业主

共有一块地，而别墅的土地则属于自己拥有。
所以，金凯平认为要把眼光放在土地上，把土
地研究透了，才能做好投资。
与此同时，还要选择位置比较好的别墅。
“在澳大利亚，做房地产最重要的是眼

光，有潜力的地段，在未来才会进一步发展。”

金凯平说，自己 $""!年进入墨尔本西南区
时，很多人非常不看好，结果现在的墨尔本西
南区，相当于 $"年前的浦东新区，这里是州
政府重点发展的区域。目前，墨尔本东南区已

经开发完毕，西南区是整个大墨尔本地区开
发最晚的区域，其临海环境具有先天优势。而
西南区规划的新 ()*比墨尔本现有的大 '0

.倍，区域内还将建立新的就业中心，交通、
科研等方面也将有大量的投入……

“服务2.0”赢得市场
对于澳中而言，有一样东西可谓独一无

二，那就是服务。服务是澳中赢得市场口碑的
利器，也是真正让置业者“在上海品着茶，轻
松做地主”的关键所在。
澳中对服务的关注达到了一个特别的境

界，似乎已经不仅仅是一种商业服务，更是一
种人性关怀，金凯平把它称为“服务 $1"”。

免费到墨尔本机场接机送机2 免费协助
办理澳洲手机卡2 免费协助联系宾馆住宿2免
费安排考察公司房产项目2 免费协助约见律
师2免费协助办理贷款和开设账号等银行相
关事宜 2 免费协助联系租赁中介出租物业
有关事宜 2 免费帮小业主培训找工作……
甚至当业主在工作、生活中碰到各种问
题，澳中都会尽量帮助解决。金凯平说,“只
要一天是澳中的客户，就可以一直免费享受
这样的服务。澳中是把客户当成家庭成员来
对待的。”
这样的服务影响力可见一斑。一位来自

昆山的业主，在孙女 +!岁时买了第一套澳中
的房子，在孙子 +岁时买了第二套。到第三
年，突然介绍来了 .位客户。这位业主说，第
一年澳中的服务好，他感觉不错；第二年服务
继续，他感动了；第三年，他相信了。于是有了
推荐的信心。
金凯平并不讳言：“这样的服务对生意肯

定有帮助，但并不能仅仅从生意的角度来考
虑，能帮助别人是快乐的。”

金凯平说
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