
奢侈品行业正经历寒冬
一组来自贝恩的最新数据表明，!"#$年

中国消费者的奢侈品支出将总体放缓，代购
渠道迫使奢侈品行业必须解决全球差价问
题，!%&$年奢侈品因而会出现更多价格调整。

数据显示，中国内地奢侈品市场去年出
现 !'左右的下滑，市场规模降至 &&(%亿元
左右，腕表、男装和箱包类别销量下跌是引发
这一趋势的主要原因。今年随着中国消费者
重回国内市场购物，中国奢侈品市场可能出现

反弹，预计将呈现较低的个位数增长，但中国
国内消费支出的增幅不及海外市场消费的跌
幅。古塔斯教授介绍，旗下拥有卡地亚、万宝
龙、江诗丹顿、积家等品牌的历峰集团 !%&$年
)月的销售额下滑 &*'，前 +个月的销售额同
比下跌 #)'，上半财年的利润可能下跌达
)+'；普拉达今年上半年的销售额同比下跌
#+'；香奈儿 !%#+全年营业利润下滑 !('，总
收入下降 #,'。“这是从来没有过的。”

贝恩的报告分析指出，由于对中国市场
缺乏重视和培养，一味采用折扣、低价等手段

来刺激消费，使得中国消费者更关心价格，海
外购物时追求的也多半是折扣和优惠，至于品
牌所引以为傲的文化内涵、历史、手艺和工匠
精神等反而成为“其次”，因此多年来购买奢侈
品在中国市场属于“交易型”而非“体验型”。这
一点反映在国内市场，也验证了为什么国人那
么喜欢在名品折扣店内消费，名品折扣店目前
是中国消费者购买低价奢侈品的重要渠道。

消费者期待顶级客户体验
在这样的环境下，顶级品牌如何有效营

销？随着教育水平和创新水平的不断提高，人
们开始对品牌提出更高期待，古塔斯教授认
为年轻一代不再轻易相信别人告诉他们的故
事———广告，他们要眼见为实，甚至成为故事
中的一部分。“在中国，品牌利用社交媒体做
营销，需要将线上和线下的客户进行细分，细
分的依据取决于客户的兴趣爱好、文化背景
和多样需求，在这个基础上创作出可以与之
‘对话’的内容，成为客户的交谈对象，而不只
是一味地输出品牌内容。”

贝恩的调查还发现，中国消费者越来越
多地转向体验式奢侈消费，奢华酒店-度假
村、豪华邮轮、豪华水疗等越来越受欢迎。中
欧国际工商学院市场营销学副教授王婧认
为，品牌需要塑造顶级客户体验，设置客户高
峰体验并激发他们对品牌的尊重；同时设计
出一些具有特殊意义的仪式感的体验，提供
超越其他品牌的体验；此外，一段体验收尾时
的感受往往决定客户对整段体验的评价，切
忌虎头蛇尾。 本报记者 易蓉

打造顶级体验留住消费者

! ! ! !“大众创业，万众创新”成为新常态下经
济发展的“双引擎”，在全国释放创业创新活
力，打造经济社会发展新动能。日前，!%&$中
欧众创平台首届创业大赛在中欧国际工商学
院开幕，!%%余份商业计划书在 ./-0/人工
智能与智能制造、(1打印和新材料、金融科
技与消费升级和物联网与智慧城市智慧医疗
大健康四大社会创新领域比拼双创活力。大
赛现场邀请包括凯辉基金、分享投资、银杏资
本、丰厚资本等 (%多家创投机构的投资人组

成专业评委团队，观看 !(个项目的路演并与
创业者现场接触、互动点评。

经过多轮角逐，专注互联网金融的盈家
生活、婴幼儿音乐启蒙项目么啊宝宝和幼教
互动平台神州鹰分列三甲，室内娱乐项目举
佳爽获选“最佳人气奖”。据悉，三甲创业项目
通过中欧创业营的面试，将获得由创享投资
提供的全额或半额奖学金，而“最佳人气奖”
的得奖者将获中欧创业营第五期课程的任一
模块的旁听资格，与中国的优秀创业者一起

在中欧课堂上学习、交流、思辨。
在进入决赛的 !(个项目中，有 2个项目

来自于中欧校友。中欧国际工商学院院长、中
欧众创平台主席李铭俊教授介绍，中欧众创
平台于 !"&+年 &"月成立，旨在整合全球的
教育资源、导师资源、项目资源、政策资源、孵
化资源、投资资源、校友资源，以中欧为交汇
点，打造创业教育与实践有机结合的创新创
业生态圈，一年来中欧众创平台探索良多，成
果斐然。 本报记者 易蓉
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! ! ! !日前，!"&$年复旦管理学奖发布。中
山大学教授、政治与公共事务管理学院名
誉院长夏书章获颁“复旦管理学终身成就
奖”；上海交通大学安泰经济与管理学院讲
席教授、执行院长李垣，南开大学商学院教
授、院长张玉利荣获“复旦管理学杰出贡献
奖”。此外，联想控股股份有限公司董事长、
联想集团创始人柳传志获得了“复旦企业
管理学杰出贡献奖”。

夏书章教授 他在我国率先界定了行

政管理学的学术概念! 坚持中国行政管理

学的"西为中用#和"古为今用$%重建并发

展了中国行政管理学科体系! 编撰出版了

改革开放后首部行政管理学教科书和行政

管理学专著! 培养了大批优秀的行政管理

师资队伍&

李垣教授 总结了影响我国企业自主

创新的关键因素及其对企业自主创新能力

的影响机制% 提出网络动态环境下企业的

柔性战略分析框架和战略联盟管理模式%

论证了不同治理结构和控制模式对企业不

同主体技术创新行为的影响差异&

张玉利教授 比较了企业家型中小企

业的成长战略模式!提出了'公司企业家精

神$ 概念! 揭示了中小企业成长的关键因

素% 组织了首个聚焦于微观层次创业活动

规律的中国创业动态跟踪调查研究! 论证

了创业是情境依赖与路径依赖的经济活动

的基本观点& 本报记者 张炯强

复旦管理学奖发布

三位“大咖”
获管理学大奖

中国经济正在逐步融入世界经济体系，
现代经济学在中国的传播和发展也取得较大
进步。然而，与中国经济的成功转型和高速发
展相比，中国经济学教育教学的发展仍相对
滞后，原创的高级经济学教材的更是屈指可
数，多大都采用原版英文教材。
日前在沪举行的中国经济学教育教学改

革研讨会上，由美国德州 .34大学 .56789

:; <=>5?讲席教授和上海财经大学经济学院
兼高等研究院院长田国强教授联合出版的
《高级微观经济学》正式发布，该书囊括现代
微观经济理论典型主题，并结合中国国情和
市场化改革及国家治理介绍经济理论的内涵
思想，填补了国内高级经济学教材的空白。

目前，国内高级微观经济学课程的教学
大多是采用英文原版教材或其中译本，好处
是与国际接轨，及时解决国内高质量经济学
教材匮乏的问题，但不足之处也很明显———
缺乏中国元素，在现代经济理论与中国经济
现实之间缺乏直接联系。该书填补了这方面
的空白，既严谨系统地介绍了现代经济学的
许多基准理论和最前沿的微观理论，还在对
很多微观经济理论模型的介绍中尽可能地加
入了中国情景，结合中国国情和市场化改革
阐述理论背后的经济学内涵思想和政策启
示。此外，该教材还对接了中国古代博大精深
的哲学思想、国学智慧。

本报记者 易蓉

! ! ! !上海交通大学上海高级金融学院日前发
布 !%&$届全日制毕业生就业报告，金融硕士
（4:）毕业生基本薪酬年均高达 !*;)万元，金
融 4@.项目的全日制毕业生平均年薪高达
!$;$万元，双双创下历史新高。
报告显示，高金本届 4:毕业生年薪中位

值高达 !( 万元，较 !%&+ 届分别增长了
!,;*'，其中最高年薪达 $*万元。统计数据显
示，本届有 &+;*'的高金 4:学生毕业后到德
国、加拿大和香港等地的金融机构工作，其余
学生的工作地点则分布在上海、北京、深圳等
国内金融行业聚集的一线城市。

高金 4:毕业生最终的入职单位多为国
际和国内一流的金融机构。其中有 +人进入摩
根大通、摩根士丹利和美银美林等国际顶级投
行，(人加入中国国际金融有限公司，其他主
要雇主还包括中信证券、腾讯等国内外一流企
业。从行业分布来看，高金 4:毕业生选择投
资银行、风险投资与私募股权两个行业的占比
最高，合计超过 )成。而在就业职能方面，投资
银行业务（!(;,'）、投资管理（!&;&'）、研究
（&*;)'）和咨询业务（&(;!'）分居前 )位。

与此同时，高金全日制 4@.毕业生起薪
中位值为 !+万元，平均年薪高达 !$;$万元，

较 !%&+届分别增长 !+'和 !$;$'。本届全日
制 4@.毕业生就职于金融机构的人数则达
2+'，且均为投资管理、研究、投行业务等核心
前台职能。

高金执行院长张春教授表示：“当前的经
济形势面临诸多挑战。一方面全球经济复苏
步履维艰，另一方面国内经济继续承受着较
大增长压力，这使得各行各业对于人才招聘
的需求日趋审慎。高金的毕业生保持高层次、
高水平就业，进一步证明高金的教学理念和
培养模式得到了市场的认可。”

本报记者 易蓉

中欧众创平台首届创业大赛决赛举行

23个项目现场路演比拼创意

上海交大
高金学院
就业报告

金融硕士、金融MBA毕业生
平均起薪同创新高

上财发布《高级微观经济学》
填补国内相关教材的空白

法国马赛商学院副院长谈奢侈品行业现状———

最新数据表明，作为全球排名第一的奢侈品消费群体，国人足足买下了全
球31%的奢侈品，其中超过六成为海外购买。然而出于种种原因，曾经豪气冲
天、一掷千金的国人开始不那么愿意海外狂购了，而中国内地的消费增长却未
能弥补海外的减少，因此，2016年全球奢侈品销量仍将下行。用中欧国际工商
学院市场营销学兼职教授、法国马赛商学院副院长米歇尔·古塔斯（Michel
Gutsatz）教授的话来说：“顶级品牌正在经受苦难。”
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长征路上新起点 银保合作新征程
宁波银行上海分行与中国出口信用保险公司上海分公司

签订全面合作协议
! ! ! ! &%月 !&日，宁波银行上海分行与中国出
口信用保险公司上海分公司全面合作协议在
信保上海分公司会议室隆重签署。宁波银行总
行付文生副行长，总行国际业务部吴晓波总经
理，信保上海分公司陈小萍总经理出席签约仪
式，分行李卓副行长与信保公司陈志军副总经
理代表双方签署合作协议。

签约仪式上，陈小萍总经理介绍了信保上海
分公司业务开展情况，并对下一步与宁波银行的
合作表示大力支持。付行长回顾了宁波银行与信
保合作历史，介绍了宁波银行特别是上海分行情
况，指出上海分行规模大，机构多，人员有国际业
务基础，具备很好的合作基础。并对与信保合作提
出三方面希望：一是持续深化传统中短期出口信

用险合作；二是加快新兴业务合作，特别是项目险
等业务合作；三是建立公司层面，职能部门以及业
务部门间等多层次的对接机制。

陈志军副总经理介绍了项目险开展情况及
业务特点，并提出业务合作方向，一是上海本地
大中型企业海外投资及资产并购方面；二是工
程承包类企业建设期融资业务；三是参与大行
组建境外银团贷款。吴晓波总经理介绍了宁波
银行跨境业务发展，境外合作平台优势，宁波银
行跨境业务典型的合作案例等情况。
长征路上新起点，今后双方将通过相互推

荐客户和产品，建立信息共享机制以及业务研
讨培训等方面合作，加快推进国际业务客户建
设，踏上银保合作新征程。


