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接下来发生的事情是，张宏依然没有回
来，胡方权及马仔却一次次对张宏妻子打电话
索钱，口气越来越强硬；张宏本人也多次打来
电话，起初还在电话里安慰妻子，后来几次却
传来他嘶哑的嗓音，甚至抽泣，说自己再也忍
受不了啦，快点付赎金吧；强烈的担忧、巨大的
恐惧让张宏妻子神志混乱，身体急剧消瘦，老
是觉得长年患糖尿病的丈夫肯定熬不
过残忍的虐待，说不定快要死了……

情况变得更加凶险，案情显得更
加复杂！
同时，下城警方正式立案，郑洪彪

局长主持专案研究，刑侦大队与武林
派出所抽调精兵强将组成“!·"#”专案
组，并由下城公安分局副局长巢震宇
担任组长，案件侦查工作全面展开。

张宏和胡方权怎会结下这天大
的梁子，闹出这么大的动静？这需要
从两人的经历和习性谈起。

失踪老板张宏为内蒙古人，"$!%
年出生，经商多年。他先以大米加工厂
起家，后又涉足旅游、宾馆等多项实
业，生意做得风生水起。在老家内蒙古
拥有大米加工厂、宾馆酒店等多家企
业，当地方圆几百里内，几乎无人不知张宏。

但平日里的张宏除了正儿八经地从商，
还偷偷流连于赌场，在赌场上手头还特别松。
虽然知道这一癖好于己有害，可上了瘾的他
难以彻底歇手，好不容易克制了一段时间，又
忍不住朝赌场跑。
赚来的钱常常抵不过各种各样的资金需

求，张宏免不了四下找钱。就这样，"#多年
前，他通过朋友认识了千里之外的温州民间
融资圈人士胡方权。

胡方权可是一个颇有来历的人物。他
"$!&年出生，尽管只有小学学历，但机灵、胆
大、强悍，人生经历和社会背景复杂。"%岁时
就多次偷渡出境，上世纪 $#年代初又干起了
出境偷渡的非法中介，这种俗称为“蛇头”的
职业，使他掘得了第一桶金。那些年，他先后
到过越南、印尼、泰国、马来西亚等多个东南
亚国家，以及伊朗等西亚国家，甚至熟悉这些
国家的社会现状和法律漏洞。&###年，胡方
权利用非法积攒的资金和先前的人际关系，

在温州注册成立了一家融资投资公司，以此
作掩护做起了高利贷生意，还在温州、丽水等
地开办了多家规模不小的地下网络赌博场
所。“生意”大了，气也壮了，人也变得颐指气
使。无论是他的马仔，还是与他有经济往来的
朋友、商家，都尊称他为“权哥”。
可想而知，与胡方权这样的人合作，甚至

企图从中获利，无异于与虎谋皮。
“没错，胡方权与张宏结识后，

凡是张宏在资金上有需求，胡方权
都会满足他，这让张宏获得了大笔
民间借贷资金，也让张宏越来越离
不开胡方权。两个人还相约一起去
澳门参与洗码（为赌徒提供赌资现
金和帮助其带回资金），由此可见两
人交往之深。”一名知情者告诉警
方，胡方权的主要目的是谋得更多
的贷款利息。他敢于把钱借给张宏，
一方面认为张宏有经济实力，不怕
对方还不出；另一方面自己是个黑
道人物，料定对方不敢赖账。

后来据胡方权本人陈述，从 &#"#

年到案发，他借贷给张宏的资金达
&!'#万，这还不包括其他大额赌债。

&#"&年后全球经济环境剧变，
也让两个人遇到了资金运作上的困难。一个
借钱不还，一个讨债未成，双方都站在自己的
立场上争利，谁的理由都很充足。就这样，先
前称兄道弟的关系一落千丈，只是因为账还
没结清，互相之间还没有撕破最后的脸皮。然
而，张宏万万没想到的是，比撕破脸皮更为可
怕的事情，在 &#"&年 !月 "#日晚猝然发生。

这天晚上 !时多，几辆豪车忽然驶抵杭
州某酒店，下来挺着将军肚的胡方权及几名
马仔。他们径直上楼，找到了才到杭州不久，
刚刚在此住下的张宏一行。张宏这回从内蒙
古前来上海洽谈生意，应胡方权“对账”的要
求又专程来到杭州，与他见面。
“怎么样？晚上一起去外面洗个桑拿？”胡

方权像个地主似的发出邀请。“就坐在这里聊
吧，外面还不如这里安静呢。”张宏明显不想
跟他走。“不，跟我去外面，一边洗桑拿，一边
聊天会让你更舒服，你的几个兄弟也不用跟
着的。”胡方权的口气显得强硬起来，不给一
点商量的余地。
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杂技好男儿程海宝

陆林森

! ! ! ! ! ! ! ! ! ! #$%走出去$商演

&#世纪 %#年代初，中国对外演出公司
与美国哥伦比亚文艺家管理公司签订了一份
合同，邀请上海杂技团赴美商业演出。在中国
杂技的历史上，这还是“破天荒”的第一次。
数千年的历史文化传承，正在发生着质

的变化。古老的中国杂技艺术，即将要融入国
际社会，一展峥嵘。翻开上海杂技团的演出史
册，走出国门在世界各国的演出活动，实际上
是并不少的。自建团以来，包括整场演出以及
游乐场、博览会、饭店演出，以及加盟外团，等
等，其例不胜枚举。不过，由于政治形势需要，
上海杂技团“走出去”演出的前往国，往往都
是一些与中国友好交往的国家，它们基本上
集中在东欧、东南亚和非洲地区。这样的演出
活动，可以列举很多："$'!年 (月，第一次组
团出访国为罗马尼亚、前民主德国、波兰和匈
牙利，杂技团在这些国家的演出，时间长达 )

个多月，受到了政要们和民众的欢迎。四年
后，杂技团再次组团“走出去”，这一次不是东
欧，他们走得更远，出访的国家也是四个。它
们是：苏丹、埃塞俄比亚、几内亚、摩洛哥，都
是非洲国家。访问演出的时间也很长，共六个
多月。演员们所到之处，也受到了政要们和民
众的热情欢迎，埃塞俄比亚皇帝塞拉西甚至
亲临演出现场，在演出结束后接见上海杂技
团全体演员，向他们赠送纪念品。在几内亚，
杂技团行程 &&##多公里，访问了 $个城市，
当地民众载歌载舞，就像迎接亲人一样，甚至
连商店也停止营业，人们兴高采烈地敲着当
当鼓，迎候远方而来的贵宾。杂技团风尘仆仆
地到达科纳克里时，正好赶上第二届非洲人
民团大会召开，演员们顾不上旅途劳累，立即
为大会举行首场演出。演出结束，杜尔总统也
走上舞台，接见全体演员。拉贝，是几内亚北
部的一个城市，杂技团尚未到达，全城张灯结
彩，民众翘首，争睹中国杂技，为新中国取得
的成就热情“点赞”：“上海杂技团的精彩演
出，使我们看到了新中国艺术发展的成就和

社会主义制度的优越性。”
"$!*年 "#月，第一届新
兴力量运动会艺术节在印
度尼西亚召开，应印尼邀
请，上海杂技团出访该国，
举行专场演出。

"$)*年 *月，上海杂技团远赴问阿尔巴
尼亚、罗马尼亚、法国、意大利、圣马力诺、马
耳他、英国、前联邦德国、土耳其等欧洲九国、
&*个城市，一共演出了 ""$场，观众 *&万。第
二年 )月，应中日友好协会邀请，东渡扶桑，为
日本民众演出。据披露，建团后的几十年，杂技
团“走出去”演出的场次多达 )###多场，充分
展示了中国杂技艺术的奇特风采，给欧、亚、
非、美洲等几十个国家留下了美好的印象。但
是，这些演出都是在履行中国和其他国家签下
的文化交流协定，或者是接受邀请，参加一些
国家重要活动而进行的演出，所有这些演出，
无需考虑创收，都是无偿的、不计成本的。

&#世纪 %#年代初，上海杂技团赴美演
出，与以前所有“走出去”的演出完全不一样，
这是一次真正意义上的市场行为，而且是由
国家文化主管部门之一的中国对外演出公司
与美国签有合同，因此，这次商业演出，不仅
改写了上海杂技团历次“走出去”演出的性
质，而且也是中国杂技向着国际商业化运作
的一次“破冰之举”，在中国杂坛很快引起了
反响。就在上海杂技团这次赴美商业演出后
不久，广东省杂技团组团赴美国、加拿大商
演，又一次在海外掀起了一股“中国杂技热”；
广东省杂技团、江苏南京杂技团等杂技团，也
开始向国际商业化运作转轨，纷纷组团“走出
去”商演。
继首次赴美商演之后，第二年上海杂技

团再次组团，东渡扶桑演出，这也是一次商业
性演出，参加这一次演出的演员更多，节目也
更加丰富，除了传统杂技，杂技团还带去了一
个特殊的“明星级演员”：熊猫“伟伟”。为期四
个多月的商演，在 "!个城市共演出了 ""!

场，观众 (&万人次。这一年，除了上海杂技
团，重庆杂技团、武汉杂技团、黑龙江杂技团
也相继赴法、英、瑞士、日本、加拿大商演。据
统计，这一年中国派往国外的杂技团有 "'个
团次，除了两次访问演出，一次半商业性演出
和一次参赛演出，其他都是商业性演出。


