
! ! ! 月 "# 日! 全面升级的新一代 $%&% '()&!

*+,$-&正式上市!共推出 #个车款!建议零售价范

围为 !#./万012./万元"

新一代$%&% '()&*+,$-&是$%&%品牌半

个多世纪历史中尺寸最大#功能最全面的车型!长度和

宽度均有增加!轴距加长 3.456" 内饰搭配了全新的设

计与功能组件!配备 #.#英寸彩色中央显示屏"

新一代$%&% '()&*+,$-&配备两款发动机"

其中 $%&% '((78+ '()&*+,$-& 和 $%&%

'((78+ -99: '()&*+,$-& 配备功率为 ";;

<=的三缸发动机!分别匹配 /速和 #速手自一体变速箱$

$%&% '((78+ > -99: '()&*+,$-& 配备 ":"

<=四缸汽油发动机!搭载 #速手自一体变速箱"

! !丰田汽车公司日前宣布，截至!"#$年
#月底，其混合动力车的全球累计销量已
经突破#%""万辆，达到&%%'()万辆。
长期以来，丰田积极致力于混合动力

车等环保车型的推广普及。自&))$年*月
在日本开始销售+,-./01 203、同年&!

月销售全球首款量产混合动力乘用车
“4156.普锐斯”以来，得到了众多顾客的

支持，累计销量从!%#7年'月底达成)%%万
辆到如今突破#%%%万辆，仅用)个月时间。

在丰田投放混动车的!%年中，环保车
所处的环境发生了巨变。伴随着4156.的
普及，“根据环保性能来选车”已经成为了
顾客购车的新标准。随着越来越多的汽车
厂商开发、推出混合动力车，混合动力车
已成为了汽车界的“新潮流”。 宝龙

! ! 保时捷中国 !%#7年取得傲人业绩：
辖下大陆及香港澳门地区新车交付量达
到 78!'7台，同比增长率超过 #!9，中国
地区以无可阻挡之势再度成为保时捷全
球最大单一市场。!%&7年，保时捷全球新
车交付 !:$$$*台，同比增长 79。

!%&7年，保时捷以不断优化的车型阵
容，为中国的消费者带来集卓越性能与非
凡效率于一身的完美跑车。新款 )&&销量

同比增长 &&9，继续领跑所在细分市场；
搭载全新四缸水平对置涡轮增压发动机
的 $&* ;<=>?@A 和 $#* +BCDBE自下半年
上市以来，新车交付量已超过 #:%%台；新
一代 4BEBD@AB已发布 $款车型，并均可接
受预订，在 !%#$年将成为推动业绩的新
增长点。FBGBE再度成为保时捷“最畅销车
型”，销量超过 :'""" 台，同比增长达
!!9；+BC@EE@车型同比增长约 8(89。
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车界车市/

! ! 更高级的专业 .63 与较低级
的小型车，对于一个车盲而言，两者
间最大的区别就是体型上不同。然
而，汽车圈的老司机一般会说，两者
的“平台，也就是出身不一样，这个
东西能够在源头上定格很多车型的
性能，换言之，对于一款坐拥优秀平
台的 .63而言，好的出身就能够让
它从产品层面成功了一大半”。那么
究竟什么才是平台？
所谓平台是指在开发过程中使

用的公共基础构架，比如说日产的
+FH 平台，就包括五大模块，它们
分别是底舱、发动机舱、后部底盘、
前部底盘和电器构架。工程师将不
同的模块进行组合，就能生产出不
同的车型。当然，平台也有级别，一
般来说级别越高，车辆硬件规格和
性能越高。

目前国内 &8万级 .63市场火
爆，不少滥竽充数、将轿车底盘抬高
的“伪 .63”充斥着市场。比如说翼
搏与嘉年华同出于福特 ;平台，昂
克拉属于欧宝 +<A>B的跨界版衍生
车型，缤智、I1J3则是基于飞度底
盘打造的……它们都是将小型车底
盘抬高然后套个 .63 壳子就匆匆

上马了，因而并没有太高的技术含
量。

继新奇骏之后，新逍客也成
为 +FH平台下的产物，它更多的是
执着于技术和平台的深度挖掘，立
足于 .63的专业性能，并从多功能
的产品诉求出发，承袭了高标准生
产平台的优势，最终在整车硬件配
备上进行多项优化和平衡，堪称
.63界的专业选手。

就底盘而言，新逍客的规格和
专业度都堪称紧凑级 .63的标准，
明显要比缤智和昂科拉等小型 .63

高出整整一个级别，驾控性、安全

性、舒适性自然也更优越。具体来
说，新逍客的前悬架为带横向稳定
杆的麦弗逊式独立悬挂，后悬架则
是带横向稳定杆的多连杆式独立悬
挂，而且其前后悬均采用了横向稳
定杆。另外值得一提的是，新逍客还
采用了全框式副车架，不仅底盘更
为扎实，同时过弯的时候抗倾斜性
也得到了提升。

诞生于专业 +FH 平台的新逍
客在整体车身框架上也有着突出的
表现，的确比那些基于轿车平台打
造而“先天不足”的小型 .63 车型
要强悍不少。新逍客拥有采用了近

半高强度钢所打造的 K,L0 ;,MN

区域安全车身结构，它的车身结构
可划分为 :个相对独立的区域，前
后均为“缓冲区”。在受到撞击时，既
能向内溃缩并有效地吸收冲击力，
又不至于太过脆弱让冲击力直接影
响到驾驶舱；而中间部分则采用了
较高强度的钢材以便抵抗并分散尚
未被缓冲区吸收掉的冲击力。

由于国内复杂多变的路况较
多，消费者向来对 .63车型的适应
性有着更广的要求，他们不仅要求
车辆能够良好地处理高频震动以及
低频的冲击，同时操控性也需要一
定的保证。而由高标准硬件规格所
成就的驾控型都市 .63新逍客，无
疑能够胜任这样的消费需求，带给
消费者优异行车品质。

实际体验过后，可以发现新逍
客在应对各种路况的时候都比较轻
松，底盘的柔韧性让人印象深刻，整
个车身的稳定性和循迹性都很不
错，的确不愧对其专业城市 .63的
产品定位。市区路况下，其高性能悬
挂对路面颠簸的过滤比较彻底，乘

坐体验蛮舒适的。而在高速驾驶时，
新逍客的表现堪称稳扎稳打，底盘
的行驶稳定性比很多 .63高，整个
车身的稳定性和循迹性都很不错。

综上所述，新逍客继承了 +FH

平台高规格的紧凑级 .63 硬件水
准，整体实力要稳压众多小型 .63，
操控性、安全性等诸多性能无疑为
&8万级 .63中的最高标准，城市
.63 驾控标杆之名可谓是实至名
归。因此，新逍客比缤智等“伪 .63”
卖得贵是有理由的，其更高级平台
所带来的跨级硬件价值完全能够支
撑产品溢价。

随着时间的推移，我们可以发
现新逍客源自于专业 +FH 平台的
产品定位优势正在逐渐显现。据乘
用车联合会数据显示，新逍客上市
后的销量持续走高。!"&7年度，其
全年累计销量近 &'万辆，如此热销
盛况的背后的原因在于：选择越来
越多、眼界越来越广的消费者，他们
在购车时已经不再只关注品牌、外
观、价钱这些表面的因素了，老司机
们开始在意汽车的本质———平台。
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! !开年的汽车市场销售数据并不

好看"让人没想到的是!新能源车市

场表现令人咋舌! 数据显示!"月新

能源汽车产销分别为/##2辆和4/#!

辆! 同比分别下降/2."?和3:.:?!说

是断崖式下跌一点也不为过" 其中

纯电动汽车销量为:23#辆! 同比下

滑/3.#?$插电式混合动力汽车销量

为3;:辆!同比更是下滑#2.4?"

如此好的车市销售环境下!为

何新能源汽车销量反而大幅下滑%

这其中有政策的原因!但更多的!可

能是新能源车自身的问题! 消费者

购买意愿不强烈"

自今年"月"日开始! 新能源汽

车补贴大幅下调!;?!倒逼车企迎战

&后补贴时代'的来临"由于补贴减

少! 购买新能源车的消费者就将付

出更多的金钱! 同样费用与购买传

统能源汽车相比!实在不划算"

另一方面!!;"/年年底补贴政

策的推出! 规定现有在售车型必须

进目录才能拿到国家补贴$ 而!;"/

年发布的前4批推荐目录要推倒重

申! 车企需要调整产品重新提交申

请进入新的目录! 而!;"3年第一批

推荐目录在"月下旬才发布!而且覆

盖的新能源车型数量不多! 企业还

在加紧申请中! 因此这样的影响可

能会延续到!01月份"

从消费者角度来说!充电难#续航里程

短等问题! 一直是购买新能源车的最大顾

虑"如果没有牌照#补贴等的相关优惠!在相

同的价格下! 品质更好的传统车会是首选"

在不限牌#不限行的其他地区!价格高昂的

新能源车并不具有很强的吸引力!虽然车主

很在乎油耗!但空间的&大'仍旧是购车的主

要诉求点"随着二胎政策的推广!七座车成

为很多城市家庭买车时主要讨论对象"

换而言之!政策支持的渐行渐远!新能

源车如何激发消费者的购买欲望! 这才是

亟需解决的问题" 姚琼
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元月经销商库存预警指数飙升
! ! 中国汽车流通协会最新发布
的中国汽车经销商库存预警指数
调查显示，!"&$年 &月库存预警
指数为 7&(8O，比上月上升 #*(7

个百分点。库存预警指数位于警
戒线以上。自 !%#7年 $月，经销
商库存预警指数开始连续低于
8%9的“荣枯线”，汽车市场销售
持续向好，经销商库存压力持续
减轻。但在刚过去的 !%#$年 #月
份，经销商库存预警指数似乎毫
无防备地飙升了 #*(7个百分点，
大大出乎多数人的意料。

对此，业内人士认为，库存预
警指数上升是因为 #月份汽车销
量下滑，去年购置税减半政策的
优惠进一步减少，让消费者赶在
去年年底购车，所以 !%#7年 #!

月份的市场透支效应在今年 #月
份开始显现。另外，再加上中国传
统春节影响，#月市场需求和销量
需求相比前月大幅下降，但是库
存水平并没有绝对明显的提升。

从分指数情况看，影响预警
指数的最主要的两个分指数，是
市场需求分指数和销量分指数。

正是由于这两个分指数的大幅度
的下降，导致了 #月份的预警指
数大幅度的提升。实际上库存预
警指数里的库存分指数并没有出
现明显的攀升，也就是说，经销商
的库存水平并没有明显的提升。
由于去年年底的时候销量翘尾的
因素导致去年总体的库存水平进
入到 #月份的时候相对高，但是
相对于 #!月份来说，库存水平并
不高。相比 #!月份，市场的需求
和销量明显下滑，库存并没有明
显的压力增大。但是 #月份的库

存预警指数受到 #月份的销量下
滑的影响使库存系数会提升。所
以，绝对的库存水平没有明显的
提高，目前经销商压力并没有明
显的增长。

值得注意的是，虽然 #月份
销量环比快速下滑，但经销商认
为流动资金情况平稳，认为流动
资金“一般”的企业从 8!(!9升至
8'(89；流动资金“充足”的比例从
!$()9升至 !)('9；认为流动资金
“紧张”的比例从 #)()9降至
#7(#9。 李永钧

保时捷中国年交车超65000台

丰田混动车全球销量破千万


