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/家庭理财

有一种意外的备胎叫保险!"#$

孙绍波 画

资金周转难？巧用银行现金分期%&'(

! ! ! !很多客户都遇到过这样的窘
境，中长期理财产品没到期，家里却
急需用钱。前几天市民王小姐就面
临这尴尬局面：“我有款理财产品要
过两个月才到期，如果提前赎回要
损失不少利息呢，可是清明小长假
准备出国游，还好理财经理推荐了
我质押闪电贷，解决了燃眉之急。”
据了解，“质押闪电贷”是招商

银行一款全线上手机银行贷款产
品，客户在招行购买理财产品后，如
出现流动性紧缺，可以通过质押理
财产品的方式向招行申请一笔贷
款。只要客户有符合质押规定的理
财产品或定期存款，年龄在 !"岁以
上，国籍为中国籍且人行征信无问
题均可申请。
“质押闪电贷”办理手续简单

方便，客户可通过招行手机银行
#$$自助申请办理贷款。提交贷款
申请后，%&!'分钟就能得到贷款审
批结果，审批结果招商银行将在审
批完成后第一时间通过短信告知
客户。贷款审批通过并完成审核
的，系统自动发放贷款，()秒闪电
速度到账。
“质押闪电贷”的最高贷款金

额 *) 万元，最低 !))) 元，采取最
长可贷 + 年、按月付息、到期还本
的还款方式。招商银行将根据每位
客户在招商银行的理财产品，核定
一个“质押闪”最高可申请额度。客
户可通过手机银行 #$$中“我的质
押贷”模块可随时随地查询最高申
请金额。

陈洁

! ! ! !友邦中国近日发布
个人移动健康管理平
台———“健康友行”健康
管理应用，并正式宣布
大卫·贝克汉姆出任友
邦保险的全球大使。
“健康友行”把保

险、健康、移动互联网紧
密结合，着眼于日常健
康生活管理，帮助客户
在体验和分享中养成健
康生活的良好习惯。从
步行和睡眠的监测追
踪，到健康知识问答互
动，再到丰富的任务卡
与积分累积等奖励机
制，“健康友行”激励客
户对健康生活方式每天
的点滴坚持。
友邦中国首席执行

官蔡强表示：“我们的长
久目标是通过普及健康
知识和习惯，同时借助榜样的力量，
提高整个社会的健康水平，探索中
国保险业从疾病管理到主动参与疾
病预防和大众健康生活方式。”
在上海活动现场，贝克汉姆

与场内 %)))多名观众分享其健
康生活的心得与体会，与大家一
同开启了“一点，改变不止一点”
的健康生活。 谈璎
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! ! ! !作为一个第三产业资深从业
者，我对那些在这个时代还认为劳
动价值只能体现在砍了几棵树扛了
几袋米、动动嘴皮子凭什么就收钱
的人士，十分十分地不解。这类人
吧，大概是一辈子也没有体会过靠
知识技能吃饭是怎样的体验，所以
特别爱提出各种匪夷所思的要求：
哎你不是做媒体的吗，顺便给我写个
稿子做广告吧，反正你不都要码字
吗？哎你不是做律师的吗，顺便给我
出个律师函呗，就不用收钱了啊？哎
你不是当医生的吗，赶紧给我家谁谁
看看是什么病？哎你不是卖保险的

吗，顺便给我挑几个合算的，什么人
寿险财产险的我不懂，你每样给我
都挑几个不就行了……
啧啧，越是智商不够用的人，越

是不能理解人力的价值。当房东 ,-

,老太太鬼鬼祟祟拉着我要手机号
码的时候，我仿佛听见这老两口的
内心独白：哎你们这些房产中介，不
就打打电话跑跑腿吗，中介费赚得
太容易了我不服，反正房客也上门
了，不如手拉手交易，反正就不给中
介赚钱……
拉倒吧，我吃了熊心豹子胆也不

敢跟这种合同签一半还要反悔的人

手拉手交易啊，而且您二位怎么还不
理解“到手价，中介费下家全担”这句
话呢？反正就初次会面的种种表现，
我真心觉得跟他们进入交易流程后，
遇到匪夷所思的要求是大概率事件。

红 . 家的小胖哥和小英哥在
房地产这行也是江湖打滚阅人无
数，看着老太太拉着我窃窃私语已
经大感不妙，我赶紧对着他俩做个
了“下楼再说”的表情。刚出了楼门，
小胖哥就开始哭诉：“人和人之间说
好的信任呢？怎么房东都这么不讲
理呢？不卖他挂牌干嘛呢？”小英哥
则紧张兮兮地看着我，欲言又止：

“刚才，出门的时候……”
一种领导慰问革命群众的感觉

油然而生，我左手拍拍哭泣的小胖
哥，右手拍拍为了带我看房不慎开错
路将要收到罚单的小英哥：“放心，我
们也是患难之交，我不会撇开二位
的，我要买房子，一定给中介费。”小
英哥忍不住眼眶含泪：“姐！我现在送
您去上班，咱们晚上继续看房！”

小英哥果然言而有信，当天晚上
"点多，他和小胖哥直接开车到我楼
下：“猿小姐走啊快走啊，我们去看房
子啊！还是在那个小区！”神啊，我是跟
这个奇葩小区杠上了吗？ 李猿儿

中介小哥也不容易!!
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质押理财产品能贷款 招行在沪推“闪电贷”

! ! ! !最近国内外重要事件不断，美联储加息，
英国脱欧进行中，荷兰大选，两会闭幕李克强
总理精彩记者会，信息爆炸时代，个人还得保
持清醒头脑，做好信息主动筛选工作。相对于
这些国际大事，不少市民对于一个身边事更
为关注。随着 /月 !日的临近，越来越多的市
民关注起保险。大家更关心，新政下的保险价
格如何？保障权益如何？是该抓紧买呢还是等
等再说？

从今年起，中国保监会发布的我国保险
业第三套生命表正式启动，相比较 +))%年发
布的第二套生命表，第三套生命表被保险人
群死亡率有明显改善。其中男性和女性寿命
分别为 012%岁和 "/3(岁，较第二套生命表数
据分别提高了 +4"岁和 *40岁。简单地理解，
伴随着死亡状况的改善，定期寿险和终身寿
险产品保费将会有所下降，而以生存为给付
条件的年金险保费则将有所上升，养老类产
品价格也会有所提高。同时，随着 /月 !日
起，返本型保险将逐步被消费型保险替代，有
意愿购买保险的客户还真得抓紧考虑了。

客户王先生是一名小企业主，太太全职，
一儿一女马上幼升小。虽然年入数百万，衣食
无忧的王先生依旧有一份担忧，作为家里的
顶梁柱，万一生意上遭遇麻烦，身体上出现状
况，抑或意外的发生，如何保证家人尤其是两
个未成年的孩子依旧过上有品质的生活？最

近王先生寻找了不少金融专业人士咨询保险
事宜。

确实，王先生的情况在中产偏富裕阶级
中非常具有代表性，赚钱爸爸，全职太太，两
个孩子，别墅加移民需求。对于这样的家庭而
言，所有的担心点几乎都集中在“赚钱爸爸”
身上。他是顶梁柱，家里的主要财富创造者和

来源，他的健康与安全是最最重要的。/)岁左
右的年纪又是压力与疾病高发阶段，所以，这
个赚钱爸爸心中最担忧的恰恰也就是，如果
走得太早，怎么办？

我们能想到的保险无外乎是这样几大
类，大病来临时需要的重疾险；确保生命结束
时可获得赔付与保障的终身寿险；步入退休

生活后依旧能维持当下生活水平的养老分红
保险，还有意外险。对于这个担心走得太早的
王先生，实际上具有高杠杆效应的终身寿险
非常适合他。趁着自己近五至十年拥有非常
良好的赚钱能力，每年投入 /)、%)万，可以获
取 !)))万左右的保额保障。王先生万一在付
款期限内发生意外，受益人直接获取千万保
障，对于这个家庭来说，这笔费用还是比较客
观的；王先生若安然无恙一直健康生活，对于
他们这个家庭而言，总共也就通过十年支付
了 %))万左右的保费，最终获得千万保障。若
这个终身寿险还包括了重疾、意外发生生存
时即可提取保额的条款，那就更加合适。虽然
大家都担心 !)年 +)年后，由于货币贬值导
致千万不值钱，但事实上，哪个稳健投资渠道
能跑赢贬值呢？更何况，买保险从来不是为了
升值，而是意外降临时，你是否还有一个备
胎。对于王先生而言，这个备胎可不是换人，
而是足够的抵御风险的资金。

言归正传，保险新政后，寿险保费应该是
会有所下降，但是，如果保障的内容上有所调
整，譬如之前提到的部分终身寿险还包括了
重疾、意外发生后生存时即可提取保额的条
款，那么，降价也好、提价也罢，你觉得普通人
都算得过精算师吗？

保险从来就是早买比晚买合适，买对比
买全合适。 评海

! ! ! !还房贷、忙装修、办婚礼还要度
蜜月……对张小姐来说，最近这一
堆的幸福事儿也伴随着烦恼，“能用
的信用卡都用上了，还和亲戚朋友
借了钱，还款压力好大啊……”想到
自己负债累累，张小姐的心情可是
怎么都明媚不起来。
其实，张小姐已经算是很有理

财头脑了，知道用信用卡来“过渡”，
享受一定时长的免息期，同时又能
累积信用卡积分，兑换礼品或权益。
不过，该还的欠款迟早要还，眼看信
用卡最后还款日临近，压力可想而
知。
那么，有什么方法可以分解这

来势汹汹的大额账单吗？

第一招
信用卡账单分期
对于大额账单，最直接的方式

就是账单分期。无论你的账单中有
多少笔不同商户的消费，也不论金
额高低，都可以将最近一期已出账
单一次性分期。举个例子来说，张小
姐收到的账单中，有 /)))元、!*)))
元、+!)))元三笔消费，合计总金额
为 *")))元，那么她可以根据自己
的还款能力来选择分期期数，通常
可以支持 (、!+、!"、+/期分期，也就
是将全部 *")))元欠款分摊至 +年

内还清。各家信用卡中心的分期手
续费率不同，大约在每期 )4(5左
右，*"'''元的欠款，每期手续费大
约为 ++"元，总成本约 %%''元。这
个费率虽然谈不上很低，但一是能
解决燃眉之急，二来成本固定，不会
利滚利不断扩大，只要每月按时还
款，就不会产生多余费用，信用记录
也能保持良好。
不过，对于资金需求量较大的

消费者来说，这一招就有点不管用
了，毕竟，大部分信用卡持卡人的额
度并不高，单个账户可能只有三五
万元的可用额度，碰到集中的大额
开支，还是应付不来。这时候，现金

分期就更适用了。

第二招
现金分期

信用卡现金分期主要针对优质
客户，简单来说就是给予你一笔较
高的可支取现金并允许分期偿还的
业务，如此一来，就不受原信用卡可
用额度限制了，而且，由于不需要任
何抵押、担保，所以审批流程很快。
在有大额消费之前，持卡人可以先
行申请现金分期，扩充自己的“腰
包”，这样“买买买”的时候就不会束
手束脚了。
现在，多家信用卡中心都有现

金分期业务，对持卡人来说，申请前
横向比较费率高低是最实际、最有
必要的。

目前，上海农商银行“鑫福金”
的费率及还款方式比较有吸引力。
与传统分期要求等额偿还本金不
同，它给予申请人两种还款方式，一
是每期偿还 !5本金、二是每期偿
还 %5本金，直到最后一期，申请人
才需偿还剩余本金，这样，消费者的
资金使用率自然大大提高。与此同
时，“鑫福金”目前最低的费率仅为
/2%5，与账单分期或是其他消费贷
款相比，这一成本还是颇有优势的。

马里奥


