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! ! ! !我有个朋友唐君，曾经是外地某大型商业
银行的理财师，大约四五年前便已出道，在当
地的金融圈子里颇有名气，后来因为单位里裁
员的缘故，自己离开国资号银行，加盟一家民
营银行，做了它的一个股东和职业理财经理。
现在，他每日很忙碌，一个星期要给他的客户
开好几堂理财课，还要为专业刊物撰写理财稿
件，据说，除了股东分红外，其一年的职务收入
和讲课、稿费收入合计起来是当初的五六倍。
最近，唐君打算在上海谋求新的发展空间，便
来沪找我等几个老朋友了解一些情况。
和唐君碰面后，我不由得有一些感慨。随

着如今商业银行的改革改制，原本是铁饭碗、
金饭碗的银行职员，也遭遇到了职业生涯中的
危机，不少工作人员纷纷转岗、待岗，有的甚至
下岗，事实上由于国内商业银行的工作人员大
多长期从事单一的工作内容，使得其中一部分
人员年龄老化，职业素养低下，即便经过一些
短期培训后，依然不能胜任银行改革后需要的
综合、复合型人才的要求，于是命运的突然变
化成为无法避免的答案。

据唐君说，他的不少原来的同事离开老银
行后，较少能恢复原本的生活状况。但唐君却
不同，他早就在银行理财岗位上练就了管理、
营销、策划、公关的生存技能，早就编织了一个
比较完整的客户网络和合作关系网，一旦离开
原来的工作岗位，却能够凭借其技能和关系，
依旧活跃在原本的职业市场和生存环境中，并
获得比以往更好的回报。拿我等朋友的玩笑话
来说：“你是财郎你怕谁？”

的确，经过多年的累计发展，唐君旗下的
理财团队十多个，上百号人马，服务的客户中
不算临时短期的，仅长期型客户就多达三千多
人，这些人听他的课，按他的话，在他的公司开
户投资理财。在这些人的眼里，唐君和他的公
司是他们财富增值的财神和宝地，唐君的话有
时简直就是“财经”（发财经）。
你是财郎你怕谁。无论市场风云变幻，无

论企业发展前路难测，作为一个个人来说，只
要你拥有某项专业技能，在任何时候、任何地
方，你不怕没有你的立足之地。旧时候，老辈人
教导子孙后代要学一门实在的手艺能够养活
自己，如今经济发达，金融活跃，理财技能当然
是一门实在的“手艺”，练就了这样的技能，你
有何愁？ 麦客
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不同的圈子 不同的思维

! ! ! !秦小姐的
原生家庭对理财没有一丝概念，更
谈不上在财富自由这条路上有任何
建树。她的亲戚们也是。他们如今五
六十岁，依然在辛苦地做着最基础
的工作。过年过节聚会说来说去还
是过去那些事，一年又一年抱怨着
同样的事情、同样的人。有的亲戚所
处行业这些年不大景气，就越来越
不敢换工作不敢买房。
而秦小姐老公家的亲戚，他们

大多 !"多岁就已经不为生计而工
作，自由地做一些自己喜欢的事情。
有时外出旅游，日子过得很滋润，也
比同龄人显得年轻。
这是因为家庭实力造成的差距

吗？
当然不是。年轻的时候，大家都

是同一起跑线。差距从何而来呢？
圈子的力量。
秦小姐小时候，工厂还是新兴

产业，能不能赚钱还不好说。工厂为

了扩大规模，招募新股东，需要投资
入股。当时大家都挣扎在温饱线上，
哪有钱去投资呢？
秦小姐老公家的亲戚们卖掉可

以卖的固定资产，再借钱入股工厂。

而秦小姐的亲戚们选择观望，继续
原来的生活。“亏了哪能办啦？”“这
个事情有风险的，太平一点。”
结果怎么样了？
工厂发展迅速，最后入股的每

个人都分到一个小工厂。
如今秦小姐老公家的亲戚不办

厂了，每年靠着工厂的房租收入就
有几十万。更何况还有投资一些实
业，也做一些价值投资。

而秦小姐家的亲戚呢，#"年过
去了，他们大多还是老样子。
股票刚刚出来的时候，秦小姐

老公家的亲戚很敏感，意识到这是
一个机会。大家一起研究、凑钱，买
认购证。赚到钱了一起分，一起出去
玩。秦小姐的亲戚家虽然也得到了
同样的信息，但是没有马上行动。
“先看看吧。”“已经涨了，我本来是
想买的呀。”“侬看侬看，我跟侬说要
涨的吧。”“涨了噶许多了啊，算了算
了。”秦小姐的亲戚们继续选择观
望，过原来的生活。
因为圈子的不同，秦小姐老公

家的亲戚们，在思维和见识上都比
秦小姐家高一些，他们经常会去发
现投资机会，以期获得更高的收益。
在年轻时完成积累，抱团成长实现
财富增值。秦小姐有时觉得，包括他
们家的子女，也有着跟自己不一般
的见识。
而秦小姐家的亲戚们，一生为

了一间房子奋斗。财务自由根本是
一生难以达到的高度。作决定时也
不够果断，听到人家说这个不好就
不买了，容易受人家影响。常常只看
到眼前的利益，看不到一幅更大的
画卷。
生活，就像一条大河，缓缓向前

流动。不进则退。
金蕴
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! ! ! ! 秦小姐突然发
现!这两年自己家里
的亲戚和老公家里
的亲戚过上了截然
不同的生活"

练就“财郎”皆不怕
)*%+财

最近上海阿姐们经常
会在信息和微博上看到许
多大V在推荐电动牙刷，
把它说得花好稻好：不仅
可以清洁美白，还可控制
口腔内菌斑、保持牙龈健
康甚至正畸!!一时间甚
至有说法，如果某大V没
有接到电动牙刷的广告，
他就不够红或带货能力不
行。对于上海阿姐们来说，
仿佛一夜之间，电动牙刷
就成了居家旅行访亲送友
高尚生活必备佳品。

电动牙刷生意火
在国外，一口整齐洁白的牙齿一

直是中产阶级的标配之一，花在牙医
上面的费用也是最高的，甚至美剧中还有
“为了看牙倾家荡产”的笑话。上海阿姨也知
道，如果牙齿坏了拔掉倒不贵，想再种一颗
的话，少则数千多则上万，所以保护牙齿就
很重要了。电动牙刷现在就成了继高档牙刷
牙膏之后，阿姐们保护牙齿的最新选择了。
尤其是阿姐家里的小孩，就没有阿姐们

介高的觉悟，通常刷牙都很马虎，不仅方式
不对，也很难做到每次刷足三分钟。而有了
电动牙刷，不仅让孩子刷牙也有了“仪式
感”，提高认真程度，还可以定时，有些电动
牙刷厂商还配有 $%%，不仅可以提醒未刷到
的盲区，还可以帮助父母来监测小孩的刷牙
行为，更好地保护口腔健康。

品种让人挑花眼
前几年市场上的电动牙刷，平均价格大

多在千元以上，但是随着国内厂商的加入，

价格有较大程
度的下降。

如果上海
阿姐讲究一点，可以选择
一些老牌的，如欧乐 &、菲

利浦、博朗、松下等，贵的可以
超过 '"""元，便宜也有 (""

左右的。而国内厂商如小米最
高不过在 ("")*""元之间，最便宜
的只有 +""元左右。

虽然目前电动牙刷品种众多，
从功能上分有“清洁、亮白、护龈、按
摩、敏感、美白、正畸”之分，仅刷毛
材质就有“纳米、炭丝、超软毛、软
毛、中毛、硬毛”多种，技术有“脉冲
水流、微爆水流、超声波水流、活氧
水流、(,声波”，还有专门针对孕产
妇、吸烟、口腔敏感人群的，几乎让
人挑花眼。

如何避免"智商税#

虽然电动牙刷品种这么多，但
是基本上都是由电源、电机和刷头
构成，使用时电动机芯会快速旋转
或震动，把牙膏分解成细微泡沫对
牙缝进行清洁。
在这三大块中，不同价位的电

动牙刷在电动机芯、电源形式和生
产工艺等方面确实有所差别。其中
电动机芯占成本一大块，阿姐们在

挑选时要重点看一下。目前电动机芯有机械
扭力式振荡电机、有刷旋转电机、有刷往复
式振动电机、无刷往复式振动电机四种，最
先进的是无刷往复式振动电机，价格也会相
对贵一些；国内品牌如果电机相同，价差可
能就主要在营销成本上。

此外，电源也与价格直接相关，插电式
或充电式普遍要比用干电池的贵，+""多元
的价位就不要考虑会有充电式的了。
据业内人士透露，目前国内有数百个电

动牙刷品牌，基本上都是由 '"多家工厂代
工，大部分都是换个牌子。有业内人士估计，
上千元左右的电动牙刷，出厂价不过在 '""

元左右；价位在 (""元上下的，成本可能不
足百元。当然，如果价格仅在 +""元左右的
话，阿姐们就不要去贪便宜了，不要护牙不
成反伤牙。

郑海阳


