
安联财产保险熊宝保保障计划!升级版"

! ! ! !安联这款 !熊

宝保"保障计划#公

共场所个人责任#

儿童走失风险$儿

童意外伤害均在保

障范围内# 年保费

!"元%

附!市场上常见的几款"熊孩子险#产品详情

大地保险的淘气保

! ! ! !大地保险的!淘气保"可以全年投保#也贴心地设计了保障期间

一个月的产品# 如果你觉得家里的小孩平时上学没有这样的 !机

会"#可以只保障他假期这两个月#保费低至 #元钱一个月%

! ! ! !“三五万元，都撑不了一个暑
假！养个孩子，要操太多心了！”
似乎每年到了暑假，家长的经

济和时间压力都会陡增。特别是家
有熊孩，麻烦事一箩筐。今天打碎东
家花瓶，明天把西家车划了，家长只
能到处赔小心!头痛不已。如果打伤
玩伴和严重损坏他人财物，还得赔
钱。小孩子好奇心重、调皮，让家长
防不胜防。
有没有什么保险，可以给自家

的熊孩子上个“免死金牌”，甚至不
仅仅是保障暑假这段时间，而是能
令家里始终太平一点呢？
答案是，有的。

什么是熊孩子保险#

熊孩子保险，主要赔偿因孩子
过失造成的他人财产损失或人身伤
亡损失，适用家中有孩子的人士。根
据我国侵权责任法第三十二条：无
民事行为能力人、限制民事行为能
力人造成他人损害的，由监护人承
担侵权责任。如果你担心家里的孩
子弄伤了小伙伴、损坏豪车，以及他

人财物等，那么可以购买“熊孩子
险”。因事故造成的财产损失，他人
的医疗费用以及如果打官司，发生
的仲裁费、诉讼费，保险公司都会赔
偿。
“熊孩子险”保障项目主要分为

两部分：一是个人综合责任，二是监
护人综合责任。个人综合责任针对
大人，是被保险人因过失造成第三
者的人身伤亡或财产损失。未满 "#

岁的未成年人没有民事行为能力，
一般情况下监护人为未成年人的父
母，被保险人通常为孩子的监护人。
监护人综合责任，是指被保险人的
监护对象（被监护人）造成第三者人
身伤亡或财产损失，主要保小孩。

有些“熊孩子险”，在设计时考
虑到家长的连带责任，捆绑了一个
人综合责任险，大人和孩子都能保。
当然，也有责任比较简单的“熊孩子
险”。比如某款“熊孩子险”，保险保
障期限一年，主要提供 "$万的监护
人责任保障。若由被保险人的监护
对象%被监护人&造成第三者人身伤
亡或财产损失!保险公司负责赔偿。
如果是财产损失事故，免赔 '((元
或损失金额的 )*，医疗事故每次
绝对免赔 "((元。

熊孩子险哪些不保#

“熊孩子险”的保险责任主要是
赔偿孩子造成第三方的财产损失或
人身伤亡损失，弥补家长的经济损
失。要注意的是，该类保险在保障方
面有明显不足，只赔他人不赔自己。
以下情况都不赔：熊孩子自己受伤、
熊孩子打坏自己的东西、熊孩子撞
到自己家的亲人……
以上述熊孩子险为例，我们来

看看熊孩子险哪些不保。熊孩子监
护人责任险条款注明责任免除情形
如下：

$% 投保人$被保险人的故意或

重大过失行为&

&%被保险人及其家庭成员的人

身伤亡和财产损失&

'% 被保险人的间接损失&

简单地说，熊孩子险主要作用
是为孩子闯祸兜底，若想孩子自身
得到保障，还需另外配置，可选学平
险。
熊孩子险，一年仅需几十元最

多百余元，就可为孩子调皮和过失
买单，让家长无忧。但家长投保熊孩
子险，应该是在教育的前提下，多上
一道防护锁。 南希

人保财险的监护人责任险
人保财险公司的监护人责任险#保额 !万()*万元不等#全年保费分别为'

累计责任限额

每次事故责任限额 '万元 )万元 $*万元 &)万元

每次事故财产损失
责任限额

$万元 $+&万元 &万元 )万元

每次事故财产损失
免赔额

&,,,元# 或每次事故财产损失免赔额 $,-#

以两者之高者为准

年度保费

!万元 $*万元 &*万元 )*万元

&.%).元 /&%.!元 0$%/'元 $/&%.1元

! !

保障项目 套餐一 套餐二 套餐三 套餐四

!"#$财

今夏的房地产市场又热了起来，让不少阿姐们也动
了买房或换房的念头。一直以来，买房对于上海阿姐们都
是件大事，但任是以精明著称的上海阿姐，碰到房地产中
介也要头昏。要入市的阿姐们，还是要提前来知晓一下房
产中介容易在哪些环节搞猫腻。
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环球工作 环球旅游

! ! ! !有没有一种生活，
可以一边旅行一边工
作？戴维和朱迪都做到
了。

戴维今年 ++ 岁，
是个 ,-.（在美国出生的
中国人），父母都在美国安享晚
年。他最大的梦想和最向往的生
活方式就是驾驶一条帆船，环游
世界。一边生活一边旅游，累了就
到各个国家生活一段时间，然后
再驾船环游。
从美国大学毕业后，戴维进入

了一家世界 )$$强企业，担任市场
营销方面的工作，年薪也有十几万
美元。后来他慢慢攒下足够远航旅
游的钱，就辞职了。先是花 #万美
金买了一艘帆船，准备了日常的生
活用品和足够的食物。然后又到专
业航海俱乐部去学习实践了一个
月，最后终于他挑了个良辰吉日，
在艳阳高照的天气出海远航了。他
的第一个目的地就是中国。

穿越太平洋大大小小的美丽
群岛，戴维终于顺利抵达上海，实
现了第一个海上旅游目标。戴维发
觉中国真是太大了，不知道何时才
能游完中国。旅游加上采购，戴维
口袋里的钱已经不多了，大概只剩
下了 +$$$美元，完全不够日常的
花费，撑不了几个星期了。
戴维左思右想，要想完全游遍

中国，没有一年时间肯定不行，生
活来源如何解决/不可能回到美国

工作挣到钱再回来吧，索性在中国
找一份工作，生存下来再说。可是
他对中国是陌生的，他忽然想到，
以前工作过的 )$$ 强企业在中国
是有分公司的，为什么不进入中国
的这家公司工作呢/说不定，中国
公司正需要他这样的国际人才呢。

戴维先是打给了老东家美国
公司人力资源部的同事，请美国总
部的同事向中国公司推荐他，然后
他取得了面谈的机会，由此戴维顺
利进入了这家企业中国公司，还是
负责市场营销方面的工作。凭借丰
富的工作经验，他很快适应了在中
国的工作生活，而且还将美国那边
的经验带到了中国。

不知不觉戴维居然在中国呆
了一年半。工作、上学、旅游、交朋
友，戴维的生活丰富多彩，忙得不
亦乐乎。在游完中国大部分的风景
名胜后，戴维那颗不安分的心又开
始蠢蠢欲动，期待着下一次远航。

这一次远航的目的地将是新
加坡。戴维已经想好了，他到了新

加坡后，再到老东家的新加坡分公
司工作一段时间，然后旅游一段时
间，辞职驾船到印度。上岸后去老东
家的印度分公司工作，然后………
朱迪同样如此。她原来是一名

英语培训师。一场情伤，朱迪离婚
后离开了上海。最初，她只是想离
开这个伤心地。太多一起走过的街
道、一起吃过的饭店让她无法在上
海再呆下去。满满的回忆，在街上
走着走着就泪目了。她去了西班
牙、印度、冰岛、希腊……渐渐地，
新的环境新的朋友让朱迪得到重
生，一个新的朱迪诞生了。再渐渐
地，她想起英文是自己的强项，为
什么不开设网上课程教授“环球
旅游英语”呢？于是她开始边旅
游边录制节目。节目一经推出大
受好评，朱迪很快拥有了大量粉
丝购买她的课程。现在，她继续环
游着世界，同时拥有了一份新的事
业。

工作，是为了挣钱过上自己想
要的生活。 金蕴

慎防中介搞猫腻

绍波 画

保障利益

),,,,

保险金额 %元&
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意外身故及伤残

),,,,公共交通意外身故及伤残

$,,,,儿童走失慰问金(适用于 1,天21周岁)

公共场所个人责任(每次事故免赔额),,元#

单件物品损坏赔偿责任限额 $,,,,元)
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垄断信息渠道
对于要买房的阿姐们，中介总

是喜欢说“这一片的房源我都熟
悉，您只要找我一个人就可以
了”，“我们是有品牌的，房源多，
千万不要去找那些没有品牌的小
中介”。阿姐们想想就知道，怎么
可能一个业务员、一个门店就能够
掌握所有的房源呢？还是要货找
多家才是。

对于要卖房的阿姐，中介则会
千方百计让你把房子独家委托给
他们，这样阿姐们就没有办法了解
房子真正的市场行情。一旦签了
独家，中介会以各种手段降低阿姐
们的期望值，来达到尽快出手的目
的；要么就会吃差价：要求阿姐，
如果以更高价卖出，得把多卖的
)$*给他们。

制造紧张气氛
任何风吹草动都会成为房地产

中介们炒作的理由，经济好时赚钱
多为什么不买房？经济不好手里有
房才安心；人民币升值？以后房子更
值钱；人民币贬值？以后买房要多花
钱；利率上涨？月供高了房价当然会
涨；利率下跌？月供少了此时不买更
待何时……
不少人去年年底就被中介制造

的紧张气氛赶进了房市：因为 '$"0

年 +月，是上海 '$"1年外地人购房
资格新政“社保两年变五年”+ 周
年。不少中介就拿这说事，说 +年前
被压抑的需求今年会一下子爆发，
到时房价一定会大涨。结果现在来
看，现在成交量虽然上去了，但是价
格的波动却并不大。

价格欺上瞒下
买过房的阿姐们都会发现，越

是大的中介，保密工作做得越好，不
到签完了合同，是绝对不会让上下
家见面的。尤其是谈价格时，都是上
家（房东）在一个洽谈室，下家（买
家）在另一个洽谈室，中介就像走马
灯一样，在两个房间之间来回传话。
而这其中猫腻不少：
如从去年下半年开始，房产中

介开始向上家收费，有的甚至上家
收 "*，下家收 '*。而上家往往不
愿意付，这时房产中介就开始忽悠
上家：我帮你谈到多少，多出的部分
你得当中介费付给我；对下家说：上
家咬死这个价，本来你要付 '*的
中介费的，为了帮你成交，我中介费
给你便宜 "*。最后上下家一碰头，
上家会发现，下家以为自己咬死了
高价，但到自己实际手却没有那么
多；下家会发现，上家的中介费还是
自己付的，'*一分钱没少。

税费稀里糊涂
由于上海现在买房税费往往都

是由下家承担，如果是非普通住宅又
非唯一住房的话，单增值率就超过了
)*，而如果房产是继承或赠予，则更
要缴高达 '$*的个人所得税。
但有许多房产中介在给上海阿

姐们算购房费用时，对于房产的真实
情况却并未了解清楚，往往只按一般
的情况来计算。这样一样，万一房产
中有部分是继承或赠予，就会导致税
费成倍增长，而到此时，阿姐们往往
已经交了首付、申请完贷款，想要再
反悔就来不及了；如果碰到心存不良
的房东，更是有得扯皮。 郑海阳

三五万元都撑不起一个暑假
不如来份熊孩子保险保安宁

!!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

!

""

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"

"


