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/家庭理财新民财经

! ! ! !梅小姐几乎没有犹豫，辞职离开了工
作了 !!年的国有大银行。
曾经，那是她的梦想。但现在不再是

了。
"##$年，金融危机那一年，梅小姐从

财经院校毕业了。每次经过陆家嘴金融城，
她都会想，要是哪天能在这里上班就好了，
看全球宏观数据，研究金融市场的变动。那
种肾上腺激素飙升的兴奋感，想忘都忘不
掉，想压都压不住。工作的间隙，到 "%#度
江景的茶水间，望着黄浦江喝一杯咖啡。
很快，这一切都实现了。
!!年的银行生活，没有任何不开心，没

有任何不满意。只是，人的生命里似乎有一
种能量，它使你不安宁。说是欲望也行，使命
也行，妄想也行，推动着你做出改变。

梅小姐以前看过一本财经畅销书，叫
《富爸爸穷爸爸》，里面把全世界所有人的
赚钱模式，分成了四大类。
第一类：我为别人工作。比如：一般上

班族、雇员，这部分人占 &#'。这类人的工
作时间和收入完全掌握在别人手里。不管
多努力，可能领到的都是一份固定薪水。

第二类：我为自己工作。比如(专业人士、
自由工作者，这部分人占 )#'。像摄影师、自
由撰稿人、平面设计师。接多少活就赚多少钱。
第三类：系统为我工作。比如企业家，这部

分人占 *'。这类人使用系统为之工作。公司
就是一个系统，里面的员工工作去支撑系统的
运转。企业家建立系统，让系统自行运作。即使
他们不工作，也会有稳定的收入。

第四类：让钱为我工作。比如：投资家。
剩下 *'的人属于这一类。这类人让钱生
钱，让钱为自己工作，也就是使用各种投资
工具，股票、基金、房地产或收购公司等来
赚钱。
前两类人属于主动收入群体，赚的钱都

是工资收入。后两类人属于被动收入群体。
这个想法对梅小姐的影响很大，她打

开了一个崭新的职业发展想象。梅小姐想
要的不是换份工作，而是一种全新的生存
模式。一种不再依靠出售自己的时间来满
足生存需求的生存模式。
经过观察、了解，她决定进入保险行

业。她觉得，保险这个行业依然有很大的发
展空间。虽然我国的保险行业发展很快，但
是跟发达国家的保险市场比，还是存在不
小差距。她感觉社会中产有需求、有能力去
消化这部分缺口。于是，她加入了一家保险
公司，成为一名保险经纪人。之所以选择这
家公司，是因为这家公司能把她培养成一
个独立运作的系统，在市场上活下来。

从国有大银行中层到独立保险经纪
人，周围有些朋友也不是很理解。但是梅小
姐一旦感觉到了自己的内心，放弃什么想
要什么，就会无比清晰。没有一丝纠结和犹

豫。别人觉得她很有勇气，她自己心里清楚，她
看到了自己的未来。
梅小姐很喜欢希腊诗人卡瓦菲斯的一首诗：
!当你启程"

前往伊萨卡岛"

愿你的道路漫长"

充满奇迹"

充满发现# ”
祝福，那些自由又独立的灵魂。 金蕴

! ! ! !清楚可保财产。目前市场上家财保险
种类不少，既有长期的投资保障型，也有短
期的单纯保险型，各自承保的范围各异，究
竟选择什么险种要看自身意愿和实际情
况，但前提是必须知道哪些是可保财产（保
险单标明的保险标的）。因为不是所有财产
都能投保财产险，保险公司对可保的财产
和不保的财产有明确规定。诸如拥有全部
产权的房屋及室内装潢、家用电器、文化娱
乐用品、衣物及床上用品、家具及其他生活
用具等可以投保财产险；除此之外，有的投
资保障型家财保险也承保现金、金银、珠
宝、玉器、钻石及制品、首饰等。而古币、古
玩、字画、邮票、艺术品、稀有金属、票证、有
价证券、资料、书籍、电脑软件、通讯工具、
交通工具、动植物、营业性房屋和无法鉴定
价值的财产等均为不可保财产。
明确保险责任。一般的家庭财产保险

承担两种状况造成的财产损失，一种是该
险种承担的基本责任，包括火灾、爆炸、雷
击、台风、龙卷风、暴风、暴雨、洪水、暴雪、
雹灾、冰凌、泥石流、崖崩、滑坡、地面突然
下陷、飞行物及其他空中运行物坠落和外
来的不属于被保险人所有或使用的建筑物
及其他固定物体倒塌。另一种是特约责任，
可事前由投保人选择其中一种，包括盗窃
责任和管道破裂及水渍责任。与此同时，当
保险事故发生时，为防止和减少保险财产
损失所支付的合理施救费用，保险公司也
负责赔偿。
保足保险金额。按照保险的赔付原则，

如果财产的实际损失超过保险金额，最多
只能按保险金额进行赔偿，换句话说，倘若
你投保了 *万元保险金额，而实际损失只
有 $千元，最高只能赔付 $千元；但实际损
失少于保险金额，则按照实际损失给予赔

偿。所以，在确定保险金额时，不要超出财
产的实际价值，否则投保人多交的保险费
没有任何意义。有的人还自作主张，将自家
的同一财产向多家保险公司投保，认为出
事可以得到更多赔偿，这也是不可取的，因
为当保险财产发生损失后，各家保险公司
只能分摊财产的实际损失，投保人不能获
取额外好处。基于此，超额投保和重复投保
都没有必要。

认真履行义务。保险条款规定，投保
人应履行如实告知义务，如实回答保险人
就保险标的或者被保险人的有关情况提
出的询问，并如实填写投保单。投保人故
意隐瞒事实，不履行如实告知义务的，或
者因过失未履行如实告知义务，足以影响
保险公司决定是否同意承保或者提高保
险费率的，保险公司有权解除保险合同。
投保人确定为多个被保险人的，应在保险
合同中列明。投保人确定的被保险人不是
投保人本人的，应征得保险公司的书面同
意。在保险期间内+ 投保人变更被保险人
的，要征得保险公司书面同意+并及时通知
保险公司+办理变更手续。被保险人应当遵
照国家有关消防、安全、生产操作等方面
的相关法律、法规及规定，维护保险财产
的安全。一旦发生保险责任范围内的事
故，被保险人应采取必要、合理的措施，防
止或减少损失；同时立即通知保险人，并
书面说明事故发生的原因、经过和损失情
况；还要保护事故现场，允许并协助保险
公司进行事故调查。被保险人向保险公司
办理赔偿时，应提供保险单正本或保险凭
证、财产损失清单、发票、费用单据、有关
部门的证明以及保险公司要求的作为赔
偿依据的其他证明材料。

刘宝民

通行优惠谁大
从目前来看，工商银行 ,-.的高速优惠

最“煞根”，通行费到年底都是打 /折的。
不要看其他的银行也变着法子搞花样吸

引人，但是都有限制条件：
如农业银行办 ,-.虽然可以打 /折甚至

还会有 *折月票，但是需要用积分去抢，数量
也不多。建设银行可以领取 *折券，但是每个
月封顶只有 "#元；邮储银行也有 $折优惠，
但是仅限周日，还要刷满 )笔 //元才可以拿
到。交通银行也有 !&$元、"#$元通行费代金
券，但是也是需要抽奖的。所以算下来，还不
如工商银行老老实实 /折到年底更为划算。

送礼哪家最多
用 ,-.时，车上要装 012扫描器，这样

阿姐们过高速的时候就会自动扫描扣费。一
般银行办理 ,-.都会送 012，但有的银行会
防着阿姐们“薅羊毛”，需要阿姐们刷几次卡
才能够免费或者先付押金开通之后才会返还
押金。

除了 012之外，因为各家银行都希望绑
定信用卡，如果新办的 ,-.信用卡的话也会
有各种信用卡的开卡礼，如登机箱、双肩包各

类优惠券之类的。
不过对阿姐们最有用的就是各类汽车方

面的服务：如建行办 ,-.，每年都可以免费享
受 )次的道路救援服务，其中包括换胎和拖
车等服务；每个月刷一次卡就能在建行指定
的商户洗车，享受最高 !#元一次的洗车优惠

价格。如果在交通银行办白金卡信用卡 ,-.，
每年有 &次的酒后代驾服务，还能使用 &次
机场 345室。

加油谁最优惠
除了通行费外，阿姐们用在车上的一大

支出就是油费了。各家银行也纷纷在加油上
做文章，基本上优惠的力度可达 !#'左右。如
果在工商银行办 ,-.，绑定信用卡在苏宁易
购“爱购 ,-.专区”，买汽车用品满 //可减 "#

元，加油卡满 "##减 "#元；建设银行办 ,-.，
通过“车 6族”755中的“手机加油”功能支付，
首次充值享受加满 "##元减 !##元的优惠；邮
储银行的话，加油 *##返 *#，最高每月可以获
得 !##元的优惠；而农业银行则和中石化加
油站合作，加油满 !###元送 !"#元。

出游选择哪家
国庆阿姐们自驾游去外地，比起来当地

的吃喝玩才是大头，如果在中国银行办 ,-.

的话，可以在出游时享受一些景点的优惠，有
许多景点门票可以买一送一：比如说有 $家
滑雪场门票可以买一赠一；%家温泉门票买一
赠一；还有上百家影院可以享受 $元购票。
除了银行，阿姐们如果 ,-.绑定的是上

海交通卡并激活，今年年底之前，也可以通过
上海交通卡 755，免费游览桐庐天子地、富春
山居水上实景游、诸暨五泄、汤江岩、西施故
里、华谊兄弟电影世界等 !%个周边景点的旅
游，对于喜欢周末去江浙一代自驾的上海阿
姐们来说最合适不过了。 郑海阳
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投保家财险
关注四要素

!"#$财

随着群众理财观念的更新和生活水平的提高，许多家庭的
自有财产大幅增值，为了防范灾害事故对来之不易的财产造成
损失，相当一些人准备投保家庭财产保险，一方面将可能发生
的风险转移到保险公司，另一方面求得日常生活的心理安宁。
专业人士对此给予的提示是，在投保家庭财产保险时要注意四
点要素，避免陷入投保误区。

%&'(财

! ! ! !

中秋刚过!不少上海阿姐就立刻畅想十一黄金周了"

中秋假期高速是不免费的!十一黄金周可是免费的!想想
以往每逢节假日!在高速收费口大排长龙的情形!阿姐们
都觉得!要自驾出游的话!是该装个

!"#

了"

现在各家
银行都在铆着
劲 儿 推

!"#

卡!那么究竟哪
些银行优惠力
度更大呢#阿姐
们可要仔细挑
一挑"
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